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Partner: 4iKIM Collaboration S.L.
Direccion: Santander Espafia

Namero de teléfono: +34 942 318 815
E-mail: info@4ikim.com

Sitio Web: www.4ikim.com

Sector vertical: Multisectorial

Perfil Partner

4iKIM Collaboration es una compaiiia joven
construida sobre las ideas y experiencia de
sus lideres en el campo de las tecnologias de
la informacién y las comunicaciones. Miem-
bro de BizSpark su principal area de expertise
es la gestion de la informacion y el conoci-
miento.

Perfil de la Solucion

4iKIM es una aplicacion de gestidn integrada
de la informacién y el conocimiento, capaz
de manejar multiples tipos de elementos de
diversas fuentes, relacionarlos entre si y com-
partirlos de forma natural.

Enlaces Adicionales

@ Video

© Enlace al Marketplace

© Nota de prensa caso de éxito Azure

Solucién del partner

4iKIM es una aplicacion Web de gestion de la informacion y el conocimiento. Es capaz de ges-
tionar una gran variedad de tipos de elementos (email, contactos, notas, documentos, proyec-
tos...) de diferentes fuentes externas (email, gestion documental, fax, etc...) También permite
establecer relaciones entre cualquier tipo de elemento, y compartirlos de forma natural con
otros usuarios, tanto internos como externos al sistema.

4iKIM esta orientado a cualquier empre- = e
sa, grupo u organizacion con interés de "
mejora en la gestion de la informacion,
con necesidades de colaboracién y co-
nocimiento compartido o con trabajado-

res en movilidad. %

4iKIM utiliza Windows Azure, SQL Azure,
Blob Storage, Table Storage, Queues,
App Fabric, Cache App Fabric, VM Roles, e
Web Roles y Worker Roles

sman

Beneficios del Cliente

© Punto de acceso Unico a la informacién

© Accesible mediante navegador y dis-
positivos mdviles (smartphones), sin
necesidad de instalacion

© Importante reduccién de necesidades de hardware para almacenamiento

@ Proporciona un marco natural y facilita la colaboracion

© Grandes posibilidades de integracion

Precio

© Standard: 10€ / usuario y mes
© Profesional: 14€ / usuario y mes
© Detalles de gamas de precios

Aleph
Software

Partner: ALEPH SOFTWARE

Direccion: Madrid (Espafia)

Numero de teléfono: +34 913832224
E-mail: gpn6@alephsoft.es

Sitio Web: www.gpn6.com

Sector vertical: Empresas con necesidades de
fidelizacién de clientes. Especialmente si son
consumidores finales.

Perfil Partner

Aleph Sotware fundada en 1988 es una con-
sultora especializada en soluciones cloud,
BPM y de workflow. Partners de MS desde
hace mas de 10 afios. MPN Silver ISV.

Perfil de la Solucién

GPNG6 Atencion al Cliente 2.0 es una solucion
para mejorar la comunicacion entre las em-
presas y sus clientes y establecer vinculos de
fidelizacién a través de web y redes sociales

Enlaces adicionales

© Demo: http://gpn6.cloudapp.net

© Facebook: http://www.fb.com/gpn6azure
© Twitter: @gpn6azure

GPNG6°

Atencion al Cliente 2.0

Solucidn del partner
GPN6 Atencion al Cliente 2.0 es una solucion para que las empresas se comuniquen con sus clien-
tes a través de web y redes sociales, y creen vinculos de fidelizacion.

© Alos clientes les facilita realizar preguntas
alos diferentes departamentos, transmitir
sus sugerencias o suscribirse a avisos que
les interesen.

© A la empresa le permite conocer mejor
a sus clientes. Fidelizarlos, cuidarlos: escu-
char, responder, compartir globalmente.
Crear vinculos en un embrién de red so-
cial particular.

© A los gestores del servicio contar con una
herramienta online y un workflow que les
asegura la respuesta y el seguimiento en
todos los casos.

GPN6 Atencion al Cliente 2.0 utiliza
Windows Azure, SQL Azure y Azure Storage.

Beneficios del Cliente

@ Herramienta moderna con funcionalida-
des ampliadas para el cliente como “cémo va lo mio”

@ Integracion con Redes Sociales para ampliar el canal de comunicacion a Facebook y Twitter

© Workflow: ningun expedientes sin responder

@ Medicion conocer la preocupacion del cliente y evaluar el servicio

@ Servicio de coste reducido

Precio
@ Suscripcidon mensual: 250 €/mes (edicion base)
© Para ofertas personalizadas, por favor, llame al +34 91 3832224 o gpn6@alephsoft.es

Microsoft
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Aleph
Software

Partner: ALEPH SOFTWARE

Direccion: Madrid (Espafia)

Numero de teléfono: +34 913832224
E-mail: gpn6@alephsoft.es

Sitio Web: www.gpn6.com

Sector vertical: Dptos. de RRHH y Formacion

Perfil Partner

Aleph Sotware fundada en 1988 es una con-
sultora especializada en soluciones cloud,
BPM y de workflow. Partners de MS desde
hace més de 10 afios. MPN Silver ISV.

ALEPH Software - GPN6® RRHH

RECURSOS
HUMANOS

Solucién del partner

GPN6 RRHH Formacion es la solucion especifica para el area de for-
macion que facilita la organizacion y el control de la capacitacion y la
administracién de competencias de nuestros recursos humanos

GPN6 RRHH Formacioén utiliza Windows Azure, SQL Azure y Azure Storage.

Beneficios del Cliente

Es una solucion pensada para
las necesidades concretas del r ———ra I —— I - 1
area, y cuenta con operaciones
de alto nivel que permiten crear

el plan de cursos anual, aprobar = |
Perfil de la Solucién solicitudes, gestionar listas de ;
GPN6 RRHH Formacién es una solucién para  candidatos, elaborar cuestiona- | !
para automatizar el proceso de convocatoria, rios, etc. " :
realizacién y valoracion de acciones formativas. . | -

@ Herramienta moderna con un | _tj’_ |
Enlaces adicionales enfoque orientado a procesos — i ] l—‘— (=
¢ Info: o Workflow: ningina tarea sin ‘ L e
http://www.gpn6.com/gpn6-productos/ resolver + B a
gpn6-recursos-humanos/ © Medicion conocer la opinion "
¢ Pinpoint: de los empleados y evaluar el = | ‘ ke e =d
http://pinpoint.microsoft.com/es-ES/ servicio |—'.—| [ - =
PartnerDetails.aspx?Partnerld=4295544067 e Servicio de coste reducido : =,
&Productld=4295030270&CurrentTab=1 . 1] ===

Precio - y |._d ——
“La gestion de la convocatoria del curso es muy ~ © Suscripcion mensual: 250 €/mes | 4 — i
sencilla. La emisién de toda la documentacion (edicion base) ) 4
relacionada con el curso facilita enormemente el © Para ofertas personalizadas, por favor, llame al +34 91 3832224 |-—~;;—-r | e |
trabajo y evita muchos errores de comunicacion” 0 gpn6@alephsoft.es

Dpto. RRHH Autocentros
—|— R AMAT Traductor a varios idiomas integrado con Sharepoint

2

encamina

PIENSA EN COLORES

Partner: ENCAMINA

Direccion: Valencia, Espafa

Numero de teléfono: 962698064

E-mail: encamina@encamina.com

Sitio Web: http://www.encamina.com
Sector vertical: Productividad del Talento

Perfil Partner

ENCAMINA, Gold Certified Partner, es una
Consultora Tecnoldgica que piensa en colo-
res para organizaciones vivas.

Ofrecermos ideas, soluciones y servicios es-
pecializados en la tecnologia Microsoft dife-
renciados por el talento de nuestro equipo
y la frescura de nuestros actos, posicionados
en la capacidad tecnoldgica, el disefio y las
Ultimas tendencias.

Perfil de la Solucion

Traduccion automatica multilinglie para
gestores de contenido CMS, ofrece la tra-
duccion oficial a varios idiomas de los conte-
nidos de un portal web o Intranet basada en
SharePoint, de manera totalmente automati-
ca e integrada con el CMS.

Enlaces Adicionales
http://www.tramat-sharepoint.com/
http://www.translate-sharepoint.com

Solucién del partner

Aumenta el soporte de la funciéon multilenguaje de SharePoint 2010 y permite al usuario final
traducir los contenidos de las paginas publicadas en sitios de Internet sobre SharePoint. Ade-
mas su disefio esta pensado para poder utilizarse con Office 365.

El sistema lanza los contenidos web al traductor oficial y los devuelve traducidos y mante-
niendo las caracteristicas de formato que tenia el texto del idioma origen. Todo ello, en com-
binacién con los flujos de aprobacion y esquema de permisos de SharePoint, facilita un alto
nivel de productividad en los ciclos de vida de los contenidos web, sobre todo en aquellas
organizaciones con entornos donde se precisa de varios idiomas y donde SharePoint es la
plataforma principal de actividades tanto en Internet como en Intranet y Extranet. El servicio
se aloja en Windows Azure.

Beneficios del Cliente —

@ Integracion total en el CMS i T

© Contenidos web plurilinglies de manera
automatica

© Traducciones oficiales homologadas para $ -
cumplir requisitos legales

© Permite elegir los contenidos web a tra- ’
ducir

© Mantiene el formato y los estilos del texto &
original en la traduccién generada

© Guarda copias en borrador de los conteni-
dos antes de su publicacién

Precio

@ Facturacion mensual

© Precio por descarga + bonos para nimero de paginas traducidas.
© Mas info: http://www.translate-sharepoint.com/comprar.aspx

Version 1.0
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indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espana

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: SolucionesCloud@indra.es

Sitio Web: www.indracompany.com

Sector Vertical: Sector Empresarial / PYMEs
Categoria: Business and finance

Perfil del Partner

Indra es una compaiiia global de tecnologia,
innovacioén y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con méas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafiia europea en su sector
por inversioén en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afios .

Descripcion de la solucion

Cita Previa es un servicio cloud que permite
la gestion de la disponibilidad de recursos
para la atencion de solicitudes mediante la
integracion con Microsoft Outlook

Clientes
Indra Sistemas S.A

Cita Previa

Solucion del Partner
Cita Previa permite la configuracién, publicacion y control de diferentes servicios que integren
recursos, materiales, restricciones y disponibilidad para la atencion de solicitudes bajo cita.

© Permite la solicitud de cita on-line
a través del portal web

© Valida automaticamente la dispo-
nibilidad de recursos y materiales,
teniendo en cuenta sus restriccio-
nes establecidas previamente.

@ Permite la integracion con MS Outlook
previa seleccién de un horario de
cita, de tal forma que el cliente
pueda verificar la disponibilidad en
su agenda antes de enviar la solici-
tud al administrador

@ Controla las solicitudes a través de
una interfaz gréfica de calendario,
permitiendo navegar por meses,
semanas y dias especificos en dis-
tintos horarios

Serncor o fimsierapo o domcbs, 4 m
prapa S

Fervicies destaradss

Beneficios del Cliente

© Contribuye a la gestién adecuada de recursos, evi-
tando el solapamiento en la prestacion de servicios.
@ Solucién on-line tanto en etapas de configuracién,
solicitud, validacién y publicacion.
© Los usuarios finales podran acceder a informacién actualizada de su solicitud a través de internet.
@ Se integra en forma automatica con MS Outlook, un administrador ampliamente difundido.

Precio
e Por definir

indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espaia

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compafiia global de tecnologia,
innovacién y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compariia europea en su sector
por inversién en |1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afios .

Descripcion de la solucién
G es una plataforma cloud para el desarrollo,
despliegue y ejecucion de aplicaciones.

Enlaces adicionales

© Notas de prensa

© Premios y reconocimientos

© Referencias de Gartner

“La diversidad de funcionalidades de G, asi
como su arquitectura nativa cloud y grid, le per-
miten soportar una variedad de oportunidades
de mercado en ambientes cloud y tradicionales,
asi como en escenarios de mision critica
Gartner Corporation, Magic Quadrant for
Enterprise Application Server, 2011

Plataforma G

Solucion del Partner

G es una plataforma para el desarrollo, despliegue y ejecucion de aplicaciones cuyo core es un
servidor multitenant de aplicaciones y base de datos extendido para soporte cloud que provee
funcionalidades de gestion y federacion de datos, gestién de contenido multimedia, integra-
cion de aplicaciones, adaptadores, soporte de lenguaje natural, gestion de metadatos, gestion
de reglas y orquestacion de servicios, entre otros.

G es una plataforma adecuada para implementar ofertas SaaS, para soportar aplicaciones con
alto procesamiento de transacciones y para facilitar la transicion del modelo on-premise al
modelo cloud.

G se integra con Azure utilizando los componentse web y worker role. Ademas utiliza Azure
Storage para el almacenamiento de los datos y aprovecha las caracteristicas de escalabilidad y
autoaprovisionamiento de la infraestructura disponible.

Beneficios del Cliente

© Reduccion del time to market gracias & WY LT T
a la utilizacién de metadatos que per- P —
mite configurar las aplicaciones en =
B i cnm

lugar de codificarlas

© Escalabilidad transparente, que le per-
mite a los desarrolladores despreocu-
parse por el uso de la infraestructura
disponible por demanda.

© Capacidad de almacenamiento y pro-
cesamiento de altos volimenes de
datos

nstructiuned [!:|l..|r'-.q:.|
Precio
o Bajo modelo de servicio, facturacion
mensual

Services for distribution
capabilities
o Bajo modelo de licenciamiento, por

favor llamar a (34) 962 683 843 para solicitar presupuesto.

Microsoft
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Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espana

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compafiia global de tecnologia,
innovacion y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafiia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afos .

Descripcion de la solucién
G es una plataforma cloud para el desarrollo,
despliegue y ejecucién de aplicaciones.

Enlaces adicionales

© Notas de prensa

© Premios y reconocimientos

© Referencias de Gartner

“La diversidad de funcionalidades de G, asi
como su arquitectura nativa cloud y grid, le per-
miten soportar una variedad de oportunidades
de mercado en ambientes cloud y tradicionales,
asi como en escenarios de mision critica. *
Gartner Corporation, Magic Quadrant for
Enterprise Application Server, 2011

Developer: Entorno de desarrollo G

Solucion del Partner

Developer es un entorno de desarrollo de aplicaciones web basadas en la tecnologia g. Usan-
do estandares del mercado como html, JavaScript (AJAX), y etiquetas G, permite modelar par-
tiendo del disefio sencillo de formularios aplicaciones muy potentes integradas en la platafor-
ma G. usando su base de datos y motor de aplicaciones para funcionar.

Developer no usa un lenguaje de programacion propio sino que usa html estandar para su
interfaz, JavaScript y permite la inclusién y utilizacion de varios lenguajes: Java, PHP, Ruby,
Python, C, y mundo Microsoft (C# y .NET). Permite la gestion y creacion de versiones, asi como
por ejemplo el lanzamiento y control de proyectos Java.

Developer al estar integrado en la plataforma g corre nativamente en Linux y Windows, des-
plegandose al igual que g en Windows Azure y Amazon.

— r,

Beneficios del Cliente

© Reduccidn y estandarizacion del
cédigo para producir aplicacio-
nes. Gestion de versiones y cé-
digo de plantillas.

© Desarrollo de aplicaciones clo-
ud, en un entorno colaborativo
y de forma deslocalizada al ser
web y online.

© Capacidad para multilenguaje
(Java, Python,PHP,C#,.NET)

© Importacién y exportacion de
registros sencilla, con herra-
mienta gEXCEL muy sencilla
para el usuario.

© Asistentes de consultas, archi-
vos, formularios , navegacion, workflows y un editor con ayuda por colores para programa-
cion online.

@ Facilmente customizable en estilos visuales via estandares CSS.

indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espafa

Ndmero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: SolucionesCloud@indra.es
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compafiia global de tecnologia,
innovacién y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafia europea en su sector
por inversion en |+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afios .

Descripcion de la solucién

Gestor de Campanas es una solucion que fa-
cilita el andlisis de la informacion para optimi-
zar la actividad comercial empresarial de for-
ma rapida y sencilla a través de la gestion de
vendedores, oportunidades de venta, clientes,
catalogos de productos y campafias

Enlaces adicionales

© Tour Virtual:
http:/Awwyoutube.com/watch?v=yXoP5v9DCMw
© Demo:

http://109.234.83.82/gcdemo/

Gestor de Campanas

Solucion del Partner

The g Customer Intelligence software is a Cloud solution that helps to identify, control and
manage the selling opportunities before they growth, giving an advantage to manage the
relationship with the customers:

© Customer Management: andlisis de la
relacion de la empresa con el cliente:
ficha del cliente, asignacién de gestor
comercial, seguimiento de actividades
comerciales, historico del cliente, etc.

© Segmentacion: permite dividir el con-
junto total de clientes en grupos que
tengan aproximadamente la misma
capacidad de consumo de productos.
Podras realizar estudios de mercado y
desarrollar estrategias especificas para
cada grupo.

¢ Definicién y seguimiento de activi-
dades comerciales y campanas: ac-
ciones comerciales, administrativas y
tipo campania, creacion del catalogo de
productos y asociacién del mismo a los
distintos tipos de clientes.

Beneficios del Cliente

© Permite establecer y mantener mejores relaciones comerciales con los clientes actuales y poten-
ciales

© Mejora el conocimiento de los clientes y de sus necesidades

© Fomenta la venta proactiva basada en satisfacer dichas necesidades

@ Involucra a todo el personal de la red en la accion comercial

© Muestra informacion en tiempo real sobre el estado de las acciones comerciales y de la relacion
con el cliente

Precio
e 19,95€

Version 1.0
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indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espaia

Ndmero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compaiiia global de tecnologia,
innovacioén y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con méas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afos .

Descripcion de la solucién

Gestor de Solicitudes es una solucion que
gestiona vacaciones, gastos, viajes, etc. en
tu empresa de forma rapida, sencilla y con
acceso a través de internet, facilitando la co-
municacion y el control del Talento Humano

Enlaces Adicionales
e Tour Virtual:

http://www.youtube.com/watch?v=jj3Z2XIQjFt

Gestor de Solicitudes

Solucion del Partner

El Gestor de solicitudes facilita dar respuesta a solicitudes de personal tales como vacaciones,
gastos, viajes, compras de materiales y diversos procesos de servicio a través de la configura-
cion dinamica:

@ Solicitudes estaticas: documentos que pueden ser descargados directamente por los em-
pleados. Cada documento incorporado es una solicitud administrativa y se organiza a través
de un arbol documental

@ Solicitudes dinamicas: disefiadas para configurar los diferentes procesos de negocio. Puedes
definir libremente la informacién de entrada de cada solicitud, disefiando e incluyendo los
campos que intervienen en el proceso y asignando las personas o agentes involucrados de
forma sencilla

Beneficios del Cliente

@ Libre configuracion de los campos — E— T
dinamicos sin tener que contar con ; ——= .
el apoyo de un programador

© Posibilidad de generar tus propios
modelos de solicitud, a partir de los
ofrecidos

© Configuracion a medida de los prin-
cipales parametros de la empresa

@ Facilidad en la ejecucién de solici-
tudes

© Asignacién de personas en la ges-
tién de las solicitudes dinamicas

© Administracion de solicitudes esta-
ticas en modo de arbol documental

@ Alto rendimiento en el flujo de trabajo de las solicitudes dindamicas

Precio
e 14,95€

indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espana

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compafiia global de tecnologia,
innovacion vy talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compaiiia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afios .

Descripcion de la solucién

Developer es un entorno de desarrollo de
aplicaciones cloud que se despliegan sobre la
plataforma G. Siendo gExcel una herramien-
ta que permite mediante el uso de archivos
EXCEL la importacion y exportacién avanza-
da de datos.

Enlaces Adicionales
o Developer:
http://developer.gnubila.com/

Developer: gExcel

Solucion del Partner

Developer es un entorno de desarrollo de aplicaciones Cloud basadas en la tecnologia g.
Usando estandares del mercado como html, JavaScript (AJAX), y etiquetas g, permite mode-
lar partiendo del disefio sencillo de formularios aplicaciones muy potentes integradas en la

plataforma g.
_

gExcel es una herramienta integra-
da en developer, que permite hacer
importaciones y exportaciones de
datos desde / hacia una aplicacién
g. En estos procesos, la herramienta
proporciona funcionalidades avan-
zadas como la importacién con
modelado de datos, y creacién de
formularios, integracion de formu-
las de Excel.

En la exportacién, permite sincro-
nizar los archivos Excel generados
con archivos Excel en local que
quedan sincronizados con la infor-
macion de la aplicacion online.

Beneficios del Cliente

© Importacion de datos sencilla basada en archivos de Excel muy simples.

© Capacidad de importacion relacionada, donde los datos se insertar y se relacionan a nivel de base
de datos a medida que se importan.

© Modelado de formularios a la vez que importamos la informacion.

© Exportacion de datos sencilla de cualquier consulta de una aplicacién developer.

@ Sincronizacién de datos entre archivos Excel locales y aplicacion en Cloud.

© Facilmente customizable para crear aplicaciones que usen toda la potencia de Excel junto con la
de Gy Developer.

Microsoft
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indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espana

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compafia global de tecnologia,
innovacion y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafiia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afios .

Descripcion de la solucién

GPortals es un servicio On-Line que facilita
la publicacién de informacion, a través de
paginas preconfiguradas y actualizables las
24 horas mediante una conexion a internet.

Enlaces Adicionales
e Tour Virtual:

http://www.youtube.com/watch?v=a7bsyeUbuGw

GPortals

Solucion del Partner

Gportals es una herramienta para la generacion de portales que se basa en paginas de com-
ponentes que permiten la creacion y mantenimiento rapido de sitios web, con una gran varie-
dad de funcionalidades y estructuras para la publicacion de la informacion gracias al uso de
herramientas colaborativas.

© Solucién basada en conceptos Web 2.0/3.0 ‘
(Open Collaborative) R
© Dispone de una sencilla Personalizacién,
Parametrizacion y Publicacion 0
© Publicaciéon de informacion con apoyo de "
archivos multimedia
© Mdltiples servicios: Agenda, foros, mar- .
ketplace, encuestas, publicidad, tablén de
anuncios ®
© Personalizacion  mediante  Drag&Drop

-
(arrastrar y soltar) ﬁ

Beneficios del Cliente

© Beneficios del Cliente

© Estructura dindmica y personalizable, que RN Bl N b
permite organizar los contenidos segun las
necesidades.

© Gestion del espacio en la web en forma in- .
dependiente, sin necesidad de conocimientos »
avanzados en programacion

© La creacién de paginas es muy sencilla y alta-
mente configurable.

© Los cambios son visibles inmediatamente al ser guardados.

© Mantener y mejorar dia a dia el portal se convierte en una tarea sencilla y rapida que ahorra
tiempo a la hora de editar y actualizar la web.

]

Precio
© 24,95€ mes

indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espana

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com

Sitio Web: www.indracompany.com

Sector Vertical: Sector Tecnoldgico — Servi-
dor de aplicaciones

Categoria: Developer Services

Perfil del Partner

Indra es una compafiia global de tecnologia, in-
novacion y talento, lider en soluciones y servicios
de alto valor afiadido. Indra opera en més de 110
paises y cuenta con méas de 31.000 profesionales a
nivel mundial. Indra es la segunda compafiia euro-
pea en su sector por inversion en |+D, con cerca de
500 Mé€ invertidos en los Ultimos tres afos .

Descripcion de la solucién
G es una plataforma cloud para el desarrollo,
despliegue y ejecucion de aplicaciones.

Enlaces adicionales

© Notas de prensa

© Premios y reconocimientos

© Referencias de Gartner

"La diversidad de fundionalidades de G, asi como su arqui-
tectura nativa doud y grid, le permiten soportar una varie-
dad de oportunidades de mercado en ambientes doud y
tradicionales, asi como en escenarios de mision attica.
Gartner Corporation, Magic Quadrant for
Enterprise Application Server, 2011

iCloudBroker: Provisioning de Aplicaciones en Cloud

Solucion del Partner

iCloudBroker es un entorno de desarrollo y venta de aplicaciones web en modelo Cloud de
servicios totalmente aprovisionado. Permite a una comunidad de desarrolladores y empresas
crear sus aplicaciones y publicarlas en un catalogo de aplicaciones donde se pueden vender
al publico.

La plataforma permite abstraer a los desarrolladores de aplicaciones de todo el auto aprovisio-
nado, despliegue de maquinas y capacidad para servir las aplicaciones que generan en Cloud
dentro de la plataforma.

La plataforma permite un alto nivel de parametrizacion de los sistemas de venta de las apli-
caciones, tanto de la facturaciéon, como de la monitorizacién de recursos utilizados por las
aplicaciones.

Beneficios del Cliente

© Desarrollo de aplicaciones Cloud
con tecnologia G o en otros len-
guajes soportados.

© Abstraccion de la necesidad de ma-

quinas, escalado y auto aprovisio- 6 roomn -
nado de las aplicaciones. 81 o D
© Monitorizacion de consumos y uti- i
lizacion en los entornos de desarro- =
llo, aplicaciones y maquinas en la
plataforma.

© Modelos de facturacion y venta
flexibles y configurables.

© Entorno de venta online de aplica-
ciones.

© Entorno colaborativo de desarrollo
online de aplicaciones.

T
ST e
-t = o=
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indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espafa

Ndmero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compaiiia global de tecnologia,
innovacioén y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con méas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afos .

Descripcion de la solucion

ISOCLOUD es un servicio cloud que permite
administrar diferentes sistemas de gestion
como el Sistema de Gestion de Calidad (SGQC),
Sistema de Gestion de Medio Ambiente
(SGMA) 6 el Sistema de Gestion Integrado
(SGI).

Powered by G-Nubila

ISOCLOUD

Solucion del Partner
ISOCLOUD es una es una herramienta para la Administracién de los Sistemas de Gestion de
Calidad y Medio Ambiente, atendiendo a los requisitos de las normas ISO 9001 e ISO 14001,
sus médulos son:

© Aspectos Ambientales . -

® Clizntes indra ' !

© Recursos Humanos

© Control Operacional Ambiental
© Proveedores

© Planes de Emergencia

© Requisitos Legales

© Mantenimiento y Calibracion

@ Incidencias

© Indicadores

© Auditorias

© Gestion Documental

Beneficios del Cliente

© Reduccion de costes de implantacién de los sis-
temas de ca&Ma

© Mayor trazabilidad de la informacién

© Accesibilidad; no tiene limites geograficos

@ Sencillez; no implica implantacién en la compafiia.

© Flexibilidad; Se pueden implantar los sistemas de -
gestion de manera independiente o integrados

© Escalabilidad: posibilidad de evolucién hacia co-
nexiones con cualquier tipo de dispositivos: mo-
viles, PDAS, etc.

Precio

© Desde 38 € al mes.

ISOCLOUD esta disponible en 3 versiones : Bronce, Plata y Oro

Contactenos para un presupuesto personalizado: isocloud@indracompany.com

indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espaia

Nudmero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compaiiia global de tecnologia,
innovacioén y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafiia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afos .

Descripcion de la solucion

RRHH es una solucion integral y sencilla para
optimizar la gestion de personal de tu em-
presa como procesos de seleccidn, gestion
de vacaciones, establecimiento de cargos/
oficinas, evaluacién del desempefio y otros
documentos o comunicaciones

Enlaces Adicionales
e Tour Virtual:
http://wwwyoutube.com/watch?v=52WePEpvrAo

RRHH

Solucion del Partner

RRHH es un servicio orientado a permitir la gestion del Recurso Humano a través de diferentes
modulos para tener en una Unica aplicacion, todos los procesos que involucran a los profesio-
nales de la empresa:

© Gestion de la Formacion: Permite agrupar los perfiles de los cargos creados de acuerdo con
el organigrama empresarial y asociarles diversos criterios como: formacion, responsabilida-
des, competencias y nivel de autoridad, asi como establecer procesos de evaluacion.

© Gestion Administrativa: Controla los gastos realizados por los profesionales, ya sean por
viajes o por gastos administrativos.

© Gestion de Personal: Requerimientos de personal, procesos de seleccion y gestion de aspi-
rantes, peticiones de vacaciones, grupos de trabajo, datos plantilla, alta de ofertas de empleo,
bases de datos de CVs, etc.

© Comunicaciones: Espacio para mantener informados a los profesionales de la empresa.

Beneficios del Cliente
© Adaptable a las necesidades de | =
cada empresa

© Estandarizacion de la gestion del
personal
@ Promueve la mejora continua del T
desempefio y necesidades del e s ro R
personal 1 B
© Trazabilidad de cada proceso de L “
seleccion
@ Soluciéon eficaz para la gestion
documental
© Promueve la participacion de los
empleados
Precio
o 14,95¢€

Microsoft
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N=XTEL IG

Engineering

Partner: NEXTEL ENGINEERING IG, S.L.
Direccion: Madrid - Espafia

Numero de teléfono: 0034 91 80338 02
E-mail: Imartin@nexteleng.es

Sitio Web: www.nexteleng.es

Sector vertical: Servicios de Tecnologias de
la Informacion.

Perfil Partner

NEXTEL ENGINEERING IG es una compaiiia del
Grupo NEXTEL ENGINEERING especializada en
la integracién de servicios, desarrollo de soft-
ware y externalizacién de Servicios de TI.
Especializada en tecnologia Microsoft, NEXTEL
ENGINEERING IG es partner LAR y ESA 'y cuen-
ta, ademas, con 14 competencias acreditadas.
Su misién es ayudar a sus clientes a crear va-
lor a través de la continua modernizacion de
Tl, que permitan reducir costes de operacion y
propiedad, mejorar la eficiencia de los servicios
y generar nuevas ventajas competitivas.

Fruto la excelencia demostrada en la innova-
cién y la implantacién de Soluciones basadas
en la tecnologia Microsoft en sus clientes, NEX-
TEL ENGINEERING ha sido reconocida como
Microsoft Country Partner of the Year 2011.

Perfil de la Solucion

LOPDactiva es una solucion integral para la ges-
tion y actualizacion de la documentacion asocia-
da a la LOPD. Gracias a la plataforma Azure, el
cliente puede acceder desde la nube a su docu-
mentacién, comunicarse con su consultor legal y
disponer de la Ultima version actualizada.

LOPDactiva =.-..ﬂ...:.\.? ?_f""u“?.. -

HaLOPDactiva es una solucién integral de ayuda al correcto cumplimiento de la LOPD

(tsi-020500-2010-177)

Una vez realizada la adecuacion, LOPDactiva permitira a las organizaciones mantener actua-

lizada la documentacion relativa a la LOPD, garantizando en todo momento el cumplimiento

de la ley. El objetivo de LOPDactiva es aportar el soporte legal necesario para realizar todas
las actividades de las areas de negocio sin desatender las obligaciones de la ley, de una forma
sencilla e intuitiva y a un coste asequible.

LOPDactiva es una solucién dirigida a toda compafiia es-

pafiola que quiera asegurar su adecuacion a la LOPD de

manera contante mediante una gestion facil y eficaz, a

través de la externalizacion de la gestion de la documen-

tacién relacionada con dicho cumplimiento:

o Utiliza los siguientes elementos de la plataforma
Windows Azure: Microsoft® SQL Azure™ Database,
Windows Azure Storage.Blob, Windows Azure SDK v1.4.

© Ademas se construye sobre las siguientes tecnologias s
MS: Visual Studio 2010, Framework 4.0., Windows
Azure Tools for Visual Studio 2010 1.3. s

Beneficios
© LOPDactiva permite mantener actualizados los requeri-
mientos de la LOPD para su negocio de una forma facil
y sencilla, a un precio asequible.
© LOPDactiva esté alojada en la nube de Microsoft (AZURE):
« Sélo requiere de acceso a Internet y un navegador
para utilizar el Servicio.
« Alta disponibilidad: acceda a su documentacion
desde cualquier lugar y dispositivo.

Esta herramienta ha sido financiada
por Plan Avanza y desarrollada por
NEXTEL ENGINEERING con la cola-
boracion de HABEAS Data, especia-
listas legales en LOPD.

Precios

@ Facturacion mensual.

© Contacte con NEXTELENGINEERING ~ Mesmsssst Furioe
IG para recibir mas informacion: ——
Telf: 91 803 38 02 ===

© E-mail: Imartin@nexteleng.es

Ofimarica Digital

Partner: Ofimatica Digital
Direccion: Alicante, Espafia
Numero de teléfono: 966955346
E-mail: info@digitaldocu.es

Sitio Web: www.digitaldocu.com
Sector vertical: Todos los sectores

Perfil Partner

Ofimatica Digital es partner certificado
y ofrece soluciones hardware y software para
la gestion de documentos, soluciones LT
y soluciones de equipamiento de oficina.

Perfil de la Solucion
Digitaldocu es una solucion de software ho-
mologada por la AEAT que se integra con
Dynamics Nav, Dynamics AX y con el resto
de ERP del mercado.

Enlaces Adicionales
www.digitaldocu.com
http://azure.digitaldocu.com

"Aparte de ser una completisima solucion
para la gestion documental, gracias a su fun-
cionalidad y modularidad, la integracion de
Dugitaldocu con nuestro ERP Dynamics Nav
ha supuesto una mejora sustancial en la opti-
mizacién de tiempos y procesos "

Rafael Reolid, Pedro Garcia Shoes, Director I.T

w— Digitaldocu ~L2© &8 = "‘-

Solucion del partner
Digitaldocu es una aplicacion Web de gestion documental que cuenta con la homologacion de la
AEAT para la digitalizacion certificada y que se integra con los ERP mas importantes del mercado.

Digitaldocu es una solucion totalmente mo-

dularizada, lo que permite al cliente adquirir la

funcionalidad neceséaria en cualquier momento:

¢ Digitalizacion Certificada =

@ Compresion. " =d

© Automatizacién de procesos

© Médulos OCR adaptados al volumen de
paginas/mes

© Busquedas Full Text

© Captura y verificacion del dato S

© Work Flow

© Emai Archiving

Digitaldocu utiliza Windows Azure, SQL Azure

y Azure Storage.

i
|

I

di
!

Beneficios del Cliente
Integracion con ERP

Desarrollo Web

Modularidad

Operatividad inmediata

Sin sorpresas, costes previsibles.

Précio S
© Desde 10€ al mes*
© Para version hibrida** solicitar informacién
en el 966955346 o )

* Para version en Windows Azure Platform®
** Interface y BB.DD en la nube y documentos en el servidor del cliente.

Version 1.0
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£3 Windows Azure

SOFTENG

‘ SOFTWARE ENGINEERS

-

Partner: SOFTENG

Direccion: Barcelona y Madrid. Espaiia
Numero de teléfono: +34 93 237 59 11
E-mail: Portal-Builder@softeng.es

Sitio Web: www.softeng.es

Sector vertical: Mediana y gran empresa

Perfil Partner

SOFTENG es una consultoria e ingenieria
de software de capital nacional fundada en
1997, experta en tecnologia Cloud Microsoft
y especializada en proyectos web exigentes
con Softeng Portal Builder, Intranets de co-
laboracién con Sharepoint, sistemas criticos
y Office365.

Perfil de la Solucion

Softeng Portal Builder es la evolucion de
los sistemas de gestion de contenidos (web
c¢ms), hacia una plataforma empresarial para
llevar a cabo proyectos web en la nube de
forma rentable.

Enlaces Adicionales

© Video presentacion (4 min)

© Caso de estudio de Microsoft

© www.portalbuilder.es

© Marketplace

"Softeng Portal Builder nos ofrece garan-
tia y capacidad de respuesta ante nuevas
necesidades”

Nati Alcala, GRUPO COPISA,

Resp. de Marketing

SOFTENG

_ Portal Builder

Solucién del Partner

34

Softeng Portal Builder es la solucion ideal para los sitios publicos estratégicos de la medianay gran
empresa con necesidades constantes de actualizacion y rotacién de contenidos.

De entre todas sus ventajas destacan la productividad que nos brinda la edicién visual desde la
propia web, la mejora del posicionamiento en buscadores, el sistema de traduccion simultanea de
contenidos y las analiticas web de Ultima generacién que permiten conocer el comportamiento
de los visitantes incrementando su conversién y mejorando drasticamente los resultados del sitio.

Softeng Portal Builder ha sido disefiado usando "
una arquitectura orientada a Cloud ofreciendo |
un rendimiento excepcional en Windows Azure,

alta disponibilidad y escalabilidad con un bajo
consumo de recursos, lo que es imprescindible

en sitios con gran volumen de visitas y conte-
nidos.

Beneficios del Cliente

© Potencia su empresa a través de la web.

@ Productividad y Autonomia para gestionar el
site.

© Reduccion drastica del coste de propiedad,
eliminando migraciones, licencias, hardware y
mantenimiento.

Precio

V' SOFTENG

(]

K Fortal Builder

Edicién visual desde el propio site

Suscripcion flexible segiin necesidades del cliente y consumo de Azure. Para solicitar un presu-
puesto o demo del producto, pdngase en contacto con Softeng en el teléfono +34 932375911 o

+34 917610280

SolidQ

Partner: SolidQ

Direccion: Albatera (Alicante) Espafia
Numero de teléfono: +34 914 148 950
E-mail: ibinfo@solidg.com

Sitio Web: www.solidg.com

Sector Vertical: IT (bases de datos)

Perfil del Partner

SolidQ se compone de mas de 100 de los
mejores técnicos expertos mundiales. Desde
2002, nos hemos convertido en un provee-
dor global de confianza en consultoria avan-
zada, tutoria, soluciones educativas para la
base de datos de Microsoft, Inteligencia de
Negocio, Colaboracién, Plataformas de desa-
rrollo y ahora servicios de cloud con Azure.

Descripcion de la solucién

SQL2Cloud es un panel de control para mo-
nitorizar el rendimiento y el funcionamiento
de su infraestructura on-premise de bases de
datos SQL Server

Enlaces adicionales
Pagina del servicio: http://www.solidg.com/
ib-es/servicios/Pages/SQL2Cloud.aspx

SQL2Cloud ha sido finalista en el concur-

so nacional CloudMaster 2011 organiza-

do por Microsoft Ibérica en la categoria
de aplicaciones de empresa

SolidQ

Solucién del Partner

r
g

Panel de control Web (SQL Azure Reporting) y mévil (Windows Phone 7) para monitorizar su
infraestructura on premise de bases de datos SQL Server 2008+, detectar posibles puntos
de mejora y tener una vision en el tiempo de sus servidores. Basado en SQL Azure

& SQL Azure Reporting Services (con cliente Windows Phone 7 para

consulta de estado).

Caracteristicas destacadas:

© Facil integracion con SharePoint y Office 365 (via SQL

Azure Reporting o aplicacién Web Forms)

o Alto nivel de personalizacién (logotipos, colores
corporativos, etc.)

© Posibilidad de ampliacién de funcionalidades y
nuevos parametros de monitorizacion.

Beneficios del Cliente
© Monitorizacion de sus servidores 24x7xEverywhe-
re. En cualquier hora y lugar, con mévil o via Web.
© Modelo de servicios, paga sélo por el nimero de
instancias suscritas al mismo. Ventajas
« Rapida Innovacién-tecnologias y herramientas
conocidas, reduccion del time-to-market, etc.
* Escalabilidad, alta disponibilidad y bajos costes
* Deteccion rapida de problemas y soporte a
posibles soluciones (indicaciones de mejora)

Precios
Oferta promocional

(+]

Al contratar un Azure Enterprise Agreement con Microsoft, podran disponer de SQL2Cloud de forma
gratuita durante seis meses para su evaluacion. Instalacién, mantenimiento y personalizacién no es-
tan incluidos en esta oferta promocional (sujeto a mantener el servicio 6 meses adicionales)

© Coste seglin nimero de instancias suscritas.
© Pida una demo: ibinfo@solidg.com

Microsoft
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solmicr

BOLUCIONES INFORMAtICAR

Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Namero de teléfono: 94.927.13.62

E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Centralizacién de compras /
e-procurement

Perfil Partner

Solmicro, especialista en racionalizacién de
la gestion de organizaciones complejas ,es
Gold Certified Partner en la competencia
ISV.

Perfil de la Solucién
eXpertis centraliza y racionaliza los procesos
de compra de grandes organizaciones.

Solmicro eXpertis e-procurement

Solucién del partner

Solmicro eXpertis e-procurement esta orientado a grandes compaiiias en las que es necesario ra-
cionalizar los procesos de compra. Esto es especialmente significativo cuando hay una alta disper-
sion de departamentos, centros de trabajo y/o fabricas en donde los beneficios de la centralizacion
son maximos.

Las funciones principales de Solmicro eXpertis e-procurement son: 1.- Definicion de catélogo de
producto, 2.- Establecimiento de reglas de autorizacion,3.- Establecimiento de las estrategias de
reaprovisionamiento, 4.- Gestion de solicitudes, 5.- Gestion de ofertas y 6.- Conexién con la comu-
nidad de proveedores.

Este sistema de centralizacion y racionalizacion de la informacion y de las decisiones de compra
se basa en Microsoft Azure, en cuyas bases de datos reside toda la informacién necesaria para
uso centralizado (independientemente de la dispersién de centros) de la informacion de compras.

Beneficios del Cliente

© Uniformizar y simplificar el catdlogo de pro-
ductos.

© Automatizar las reglas y canales de decision.

© Facilitar el seguimiento de las solicitudes.

© Automatizar el lanzamiento de pedidos de
compra.

© Centrar la atencién en las solicitudes mas
complejas.

© Automatizar las peticiones de ofertas.

© Conectividad permanente (sistema Azure).

Precio

© La inversion depende del tamafo de la
instalacion.

© Parte de la inversion pueden trasladarse al pago de cuotas mensuales.

solmicr

BOLUCIONES INFORMAtICAR

Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Namero de teléfono: 94.927.13.62

E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Mantenimiento de Instala-
ciones

Perfil Partner

Solmicro, especialista en racionalizacién de
la gestion de organizaciones complejas, es
Gold Certified Partner en la competencia
ISV.

Perfil de la Solucién

Planificacién y control de las intervenciones
de mantenimiento de las instalaciones fisicas
de su empresa

Solmicro eXpertis Mantenimiento Preventivo
y Correctivo

Solucion del partner

© Solmicro eXpertis MPC permite mantener un control de todas y cada una de las partes y
elementos que componen el global de las instalaciones fisicas de la empresa. Este control
se refiere tanto a los costes por mantenimiento correctivo (reparaciones) como preventivo
(anticipandose a las averias), y a tener en todo momento un plan de trabajos preventivos
planificados.

© Las funciones principales de Solmicro eXpertis MPC son: 1.- Definicion de sus activos fisi-
cos: instalaciones, elementos y maquinas , 2.- Establecimiento de reglas de mantenimiento
de cada activo,3.- Control de costes por averias, 4.- Control del coste del mantenimiento
preventivo, 5.- Control de la eficacia de los servicios de mantenimiento 6.- Base de datos de
experiencia técnica (DCA's — Defectos, Causas, Acciones), 7.- Control de Subcontratas.

© Este sistema de planificaciéon y control del servicio de mantenimiento se basa en Microsoft
Azure, en cuyas bases de datos reside toda la informacién necesaria para uso centralizado e
independientemente de la dispersion de centros e instalaciones.

Beneficios del Cliente

@ Control de los activos fisicos y su historial
técnico,

@ Disminucion del nimero de averias,

© Disminucién del coste en “paradas” de ins-
talaciones,

© Disminucién global coste de manteni-
miento,

© Automatizacién de los diagndsticos,

@ Integracion con stocks de su ERP,

© Integracion con compras de su ERP

Precio
@ La inversion depende del tamario de la instalacion.
© Parte de la inversion pueden trasladarse al pago de cuotas mensuales.
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Partner: A&T Sistemas de Informacion, S.L.
Direccion: Avd.Blasco Ibafiez, 21

46240 — Carlet-Valencia-Espafia

Numero de teléfono: 617475980

E-mail: aytsi@aytsi.com

Sitio Web: www.aytsi.com

Sector vertical: No vertical sino transversal

Perfil Partner

Empresa de desarrollo de sistemas de infor-
macion de gestién empresarial, para plata-
formas windows on-premiso y on-demand.
Microsoft Partner Certified Silver en la com-
petencia ISV.

Perfil de la Solucién
Sistema de informacion de gestion empresa-
rial, modular e integrado.

Enlaces Adicionales
www.aytsi.com

Clientes
ASOCIACION DE EMPRESAS
DEL CONOCIMIENTO VLC
LA COLONIAL IMPORT, S.L.
SMOLTRANS, S.L.
METABRANDING, S.L.
CHAROL DESIGN, S.L.
CEBAQUEVA, S.L.

Solupyme® Saas

Solucion del partner

Solupyme®Saas es un sistema de informacién de gestiéon empresarial (ERP), estructurado en

médulos que agrupan procesos de negocio y a la vez integrado, puesto que la informacién

imputada es compartida para las diferentes tareas de gestion.

© El software esta desarrollado con Visual Studio 2010, para base de datos SQL Azure.

© La solucion esta certificada por Microsoft para Windows Azure y SQL Azure.

© El modelo de negocio para la contratacion
de la solucion es mediante suscripcion 2 ¢
mensual para los mddulos contratados,
sin penalizacién por cancelacién de servi-
cio, ni compromiso de permanencia.

L]

Beneficios del Cliente
© Permiten ser mas ubicuos (quien todo lo
quiere presenciar y vive en continuo mo-
vimiento)
© Mayor ahorro de costes
© Aumento de la productividad & E
© Mayor capacidad de adaptacion — e :
© Recuperacion de desastres completa ® &
© Reduccién al minimo de los tiempos
de inactividad
© Menor inversion (HW/SW) para em-
pezar a trabajar
© Implementaciéon mas rapida y con
menos riesgos
© Actualizaciones automaticas
© Uso eficiente de la energia
© Pago ajustado al uso (low cost) My e
© Sin compromiso de permanencia

Precio

© Suscripcién mensual de 10€ por médulo contratado (3 sesiones concurrentes)
© Suscripcién mensual de 10€ por sesion adicional

© Suscripcién mensual de 10€ por hospedaje en Azure.

-

steria

Partner: Steria Ibérica SAU
Direccion: Madrid, Espafa
Namero de teléfono: 902 014 234
E-mail: steria@steria.es

Sitio Web: www.steria.es

Sector Horizontal: LOPD

Perfil del Partner

Steria proporciona servicios de Tl que ayu-
dan a organizaciones de los sectores publico
y privado a desarrollar su actividad de la ma-
nera mas eficaz y rentable

Descripcion de la solucién
Innove LOPD es un software de gestion de
la seguridad y regularizacion de ficheros con
datos de caracter personal .

Enlaces adicionales

© Caso de estudio

© Nota de prensa

© Enlace al Marketplace
o Folleto

“...Gracias a nuestra experiencia y conoci-
mientos en proyectos de LOPD podemos ga-
rantizar el cumplimiento de los requerimien-
tos legales de todas las organizaciones."
Carlos Garcia Perales, Sales Manager

Solucion del Partner

Innove LOPD es una aplicacion que permite a las empresas gestionar de forma guiada a través
de unos pasos estructurados y simplificados la gestion de los procedimientos relacionados con
el cumplimiento de la LOPD. Ademas Steria ofrece un servicio de consultoria en materia de
proteccion de datos personales, para resolver cualquier cuestion legal o técnica.

o Inventario detallado y actualizado de ficheros con datos personales
o Notificaciones telematicas de ficheros en el Registro General de Proteccién de Datos (RGPD)
o Facilita la regularizacion de ficheros a partir de plantillas de formularios de ficheros
o Dispone de modelos de documento de seguridad para su personalizacion.
o Gestiona los registros del ejercicio de los derechos ARCO y controla los plazos de ejecucion.
o Dispone de modelos de solicitud y contestacion al ejercicio de los derechos ARCO.
o Facilita la realizacion de auditorias internas o ex-
ternas, asi como las inspecciones de la AEPD.
o Innove LOPD utiliza Windows Azure, SQL Azure
y Azure Storage

Beneficios del Cliente
o Aplicacion que facilita y simplifica el cum-
pli-miento normativo de protecciéon de da-
tos de caracter personal (LOPD)
o Aplicacién web sencilla de utilizar que dis-
pone de ayudas On-line
o Totalmente adaptada al cambio normativo.
Permite la adecuacién a la LOPD, facilita el
mantenimiento y mejora continua. s
o Apoyo consultivo. Grupo de consultores
para atender las dudas legales y técnicas
o Reduce el riesgo de incurrir en sanciones por infracciones que pueden alcanzar cuantias de
hasta 600.000 euros de multa.

Precios
o Facturaciéon mensual
o Pendiente de establecer el precio final

Microsoft
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Partner: Talentous

Direccion: Madrid, Espafa

Namero de teléfono: +34 608670474
E-mail: info@talentous.com

Sitio Web: www.talentous.com

Sector Vertical: Sector RRHH

Perfil del Partner

Talentous ha apostado desde un primer mo-
mento por tecnologias Microsoft y en con-
creto el desarrollo en la nube.

Descripcion de la solucién

Talentous es una plataforma social que acer-
ca los profesionales con talento a las empre-
sas, ayudandoles a diferenciarse, a descubrir
y potenciar su talento.

Talentous

Solucién del Partner
Talentous es una plataforma internacional que acerca los profesionales con talento a las em-
presas. Esto lo realiza ayudando a los mismos a gestionar su marca personal .

En la plataforma los profesionales conoceran su indice de talento y cémo les posiciona en el
mercado. Este estard formado por los resultados de test psicométricos y las valoraciones que
se hagan entre profesionales.

Asi, los profesionales podran diferenciarse y encontrar aquellos puestos de trabajo acordes a
su talento y las empresas podran conocer las actitudes, la personalidad y las competencias
de los profesionales, reducir costes en la seleccién y aumentar su probabilidad de éxito en la
seleccion de talento.

Talentous se ha desarrollado en Microsoft .NET y HTML 5. Windows Azure es nuestra plata-
forma de confianza.

Beneficios del Cliente
o Diferenciacién en base al talento
para candidatos.

o Encontrar las oportunidades que se
ajustan a su perfil para candidatos.
o Reduccién de costes y aumento de

éxito para empresas.
o Acceso a una Base de Datos de can-

didatos de calidad para empresas. g

o Objetividad y transparencia para
ambas partes.

o Fiabilidad y robustez gracias a Win-
dows Azure.

e LT iy
Precios . .
o Consulte en la pagina web.

O
FUJITSU

Partner: Fujitsu Technology Solutions
Direccion: Pozuelo de Alarcén, Espaiia
Sitio Web: http://es.fujitsu.com

Sector vertical: IT

Perfil Partner

Fujitsu es un proveedor lider de soluciones de
negocio basadas en las TIC para el mercado
global

Perfil de la Solucién
Aplicacién para manejar partes de horas

Software para la gestion del tiempo

Solucién del partner
Solucion amigable que monitoriza partes de horas para equipos y departamentos, basandose en 3
variables: tiempo, proyectos y tareas.

Registra todas la horas gastadas en tu organizacion: por cliente, por proyecto, por departamento,
por empleado, por actividad... Es una buena herramienta para compafiias pequefias o grandes
También proporciona informacion valiosa a los managers, como horas trabajadas, tiempo libre,
vacaciones, bajas por enfermedad, etc...

Los sistemas de seguimiento de tiempo son muy adecuados para mantener una buena disciplina
entre los empleados, ya que les anima a manejar su tiempo efectivamente. La solucion utiliza Win-
dows Azure y SQL Azure.

Facil de configurar, mantener y usar

© Mantén el control sobre todas las ho-
ras gastadas en tu compafiia | -
@ Integrado con Microsoft® Excel B—

Beneficios del Cliente .
© Productividad mejorada
© Entrada sencilla de horas
@ Vista e impresién de partes de horas
© Escalado confiable y efectividad de
costes: Escala seguin la demanda, cos-
tes reducidos y seguridad basada en
estandares de mercado.
© Planeamos incorporar las siguientes
funcionalidades en releases futuras:
« Control de presencia
« Soporte a clientes moviles

Precio
© Aun por determinar
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solvicr
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Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Nuamero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: agilizate.com, Gestion
Micropymes.

Perfil del Partner

Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para Pynes, es Gold Certified Partner en
tres competencias: ISV, Busines Intelligence y
Data Platform.

Descripcion de la solucion

Agilizate es el servicio de software en alqui-
ler que Solmicro, lider de los fabricantes de
software de gestion ERP-CRM para la Pyme,
pone a disposicion de Micropymes y Auté-
nomos, trasladando la experiencia y solven-
cia de su ERP para la Pyme y gran empresa, a
las empresas pequenas.

Enlaces adicionales
http://www.agilizate.com/

e
Ak

Microsoft Partner

Irnbepedew Softwae Vendo T3V

Bnaness bnplgence
[iata Fatdarm

Solmicro eXpertis agilizate.com

-Inllltl t
Solucién del Partner

© Agilizate.com, es la puesta en escena de Solmicro de su ERP-CRM, paquetizado y simplifi-
cado para adaptarlo al segmento de la pequefia empresa. Es el Software de gestion de las
grandes compaiiias al alcance de las Micropymes, ofrecido como servicio, mediante una
cuota mensual de alquiler.

© Se incluyen diferentes alcances funcionales, con el fin de adaptar la oferta a las necesidades
de cada empresa, permitiendo evolucionar con la misma plataforma ante futuras necesidades:

« ERP Basico: Contabilidad, facturas venta y compra, cobros y pagos.
« ERP Avanzado: Contabilidad, ventas, compras y almacén.
« CRM: Contactos, cuentas, clientes, oportunidades, soporte y marketing.

Beneficios del Cliente &

© Solvencia: Beneficiese de la experien-
cia de un producto maduro, probado
en 1000 clientes de todos los tama-
fos y sectores.

© Pago por uso: Olvidese de grandes
inversiones en Hardware, sistemas y
licencias de productos y empiece a
trabajar desde el primer dia.

© Seguridad: Despreocupese de las co- s ———ee— @
pias de seguridad y de la fiabilidad =" IR
de sus sistemas, basta con tener una
conexion a internet.

© Evolucion: Crezca con nosotros y
evolucione con Solmicro eXpertis a
medida que crezcan sus necesidades.

B ouitiza ¢

m oty mEmOTIC

Precios
o Cuota mensual en funcién del alcance elegido.

solwvicr
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Partner: Solmicro

Direccién: Bilbao / Vizcaya

Nudmero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: CRM Tablet Touch

Perfil del Partner

Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para Pynes, es Gold Certified Partner en
tres competencias: ISV, Busines Intelligence y
Data Platform.

Descripcion de la solucion

eXpertis CRM Tablet, implementa todas las
herramientas que un comercial necesita para
gestionar su informacién desde cualquier lu-
gar. Estd especificamente disefiada para ser
manejada desde dispusitivos moviles multi-
tactiles, como Tablets y Smarphones

Enlaces adicionales
http://www.agilizate.com/

e
Ak
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Solmicro eXpertis CRM Tablet Touch

Solucion del Partner
© Solucién especificamente disefiada para dispositivos méviles multitactiles. Abarca el conjunto
de utilidades y fuciones necesarias para el desarrollo de la actividad comercial:
« Gestion de Agenda integral, con tareas profesionales y citas personales.
- Gestion de Cuentas y contactos, con gestioén de oportunidades, ofertas y actividades.
« Gestion documental con acceso local y a través de la nube.
« Catalogo de producto, tarifas y gestion de pedidos integrada.
« Cuadros de mando configurables.

© Solucion totalmente integrada con aplica-
ciones de BackOffice eXpertis ERP y CRM

© Usabilidad estudiada para dispositivos
multitactiles:
« Desarrollado en WPF y Silverlight:
* Desplegable en W7, W8 y Windows
Phone.

Beneficios del Cliente

© Movilidad: Adecuar el uso del CRM
a las necesidades de movilidad de la
fuerza de ventas, un solo dispositivo
tactiles , ligeros y sencillos de manejar, sin nece-
sidad de portatil, catadlogo de producto en papel,
historial con informes de clientes, agenda, ...

© Acceso a la informacién: Inmediatez trabajando
con un sistema conectado a los datos centrales,
emision de pedidos/presupuestos, envio de los
mismos por correo electronico, consultas de clientes con geolocalizacion.

© Facilidad de Uso: Sistema atractivo e intuitivo, que proporcionar una usabilidad y potencia visual
acorde a las tecnologias mas vanguardistas.

Precios
e Pago Unico por usuario concurrente o cuotas mensuales.

Microsoft
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Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Numero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Gestion de Recursos
Humanos

Perfil del Partner

Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para grandes organizaciones, es Gold
Certified Partner en la competencia ISV.

Descripcion de la solucién

eXpertis Gestion de Recursos Humanos
centraliza y gestiona los procesos adminis-
trativos y de control asociados a la gestion
de trabajadores.

Enlaces adicionales
http://www.solmicro.com/documentos/
ERP_RRHH_08.pdf

e
Atk
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Solmicro eXpertis Gestion de Recursos Humanos

Solucion del Partner

© Ofrece una administracion global para todo lo relacionado con la Gestion de los Recursos
Humanos de la empresa, controlando los datos completos de cada trabajador, calendarios,
contratos, control de presencia y absentismo, la gestion de la formacién interna y externa, asi
como la evaluacion del desempefo y de la prevencion de riesgos laborales de cada puesto.

©100% disponible en plataforma Azure.

Beneficios del Cliente

© Disponer de una completisi-
ma ficha actualizada de cada
trabajador. "

© Gestiona de forma sencilla e
intuitiva los calendarios, vaca-
ciones, control de presencia y
absentismo de cada trabajador

© Gestion de cursos de forma-
cion asociados al trabajador
y control de las subvenciones
asociadas a los mismos.  pp—

© Permite establecer un sistema |
para la evaluacién del des- .
empefo en cada puesto de a

trabajo.
© Conectividad permanente (plataforma Azure)

a

Precio

o La aplicacion se tarifica basandose en los
modulos adquiridos y el nimero de usua- l
rios concurrentes que la utilizan .

o Parte de la inversion puede trasladarse al
pago de cuotas mensuales.

solvicr
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Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

NuUmero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Retribucién Variable

Distribuidor: ATE Informatica, S.A.
Direccion: Donostia / Gipuzkoa
Numero de teléfono: (34) 943 321 096

E-mail: ate@ate.es
Sitio Web: www.ate.es

Perfil del Partner
Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para Pymes, es Gold Certified Partner
en tres competencias: ISV, Busines Intelligen-
ce y Data Platform.

Descripcion de la solucion
Aplicanet solucién para el control de retribu-
ciones variables del personal.

Enlaces adicionales
www.aplicanet.es

A

Microsoft Partner

Iradeperiie Soltmas Voo (T5Y)
Fas ey, |nmlaperow
Data Matdorm

Aplicanet - Retribucion variable

Solucion del Partner
@ Aplicanet - retribucion variable es una solucion en modo alquiler que permite a las empresas
de una forma sencilla gestionar incentivos o salarios variables para sus trabajadores.

© Se basa en alimentar de forma automatica con conceptos internos (sugeridos por la aplica-
cion) y externos (configurables por el usuario): Comerciales, Gastos, Costes de Venta, Marge-
nes, Productividad, Puntualidad, etc..

© En base a estos datos y a la parametrizacion de los diferentes indicadores y objetivos el pro-
grama generara liquidaciones e informes de seguimiento para facilitar el control del grado
de cumplimiento de los mismos.

Beneficios del Cliente

- . ., L e e
© Implicacion del personal. R — == 1
© Econdmico para las empresas. [ o ———— - -
© Conectividad ~ permanente | =
ST er——— e -
(Azure). b - - v
[ T -
. = i ] e ——)
Precios ix p———— =
o Depende del tamafio de la | X g == “
instalacion en numero de - g .
empresas y usuarios. ey |
o Se pagara por consumo de P = !
forma mensual. s
—_—— —
[
I
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Partner: Intelequia Software Solutions
Direccion: Santa Cruz de Tenerife, Espafia
Numero de teléfono: +34 922 25 52 31
E-mail: info@intelequia.com

Sitio Web: http://www.intelequia.com
Sector Vertical: Herramientas de producti-
vidad

Perfil del Partner

Intelequia es una joven empresa MS Cloud
Accelerate Partner especializada en el desa-
rrollo de soluciones en la nube (C-ISV).

Descripcion de la solucién

D-Minify es una solucién de autoarchivado
de librerias de documentos de Sharepoint
Online sobre almacenamiento Azure.

Enlaces adicionales (en breve)
Caso de estudio

Nota de prensa

Enlace al Marketplace

Video

D-Minify

Solucién del Partner

D-Minify es una solucién para facilitar el autoarchivado de documentos residentes en librerias
de Sharepoint Online sobre una almacenamiento Azure mucho mas econémico. Permite una
Optima utilizacion de recursos de almacenamiento usando el mismo interfaz al que ya estan

acostumbrados los usuarios.

Con D-Minify podra integrar grandes cantida-
des de documentos en Sharepoint Online a un
precio muy reducido (2500 veces mas econémi-
co), afadiendo ademas la posibilidad de com-
partir enlaces a documentos con politicas de
acceso temporal con personas ajenas a su or-
ganizacion. D-Minify es ideal para subir el con-
tenido de su servidor de documentos a la nube
y tenerlo disponible desde Sharepoint Online.

D-Minify utiliza Windows Azure, SQL Azure,
Azure Storage y Office 365

Beneficios del Cliente
© Aloje su servidor de documentos en la nube sin limi-

tes de capacidad el L
© Capacidad de almacenamiento superior a coste muy y ___“ __-’ P———
reducido I s ) | —

© Acceso a los documentos archivados a través del —=

mismo interfaz de Sharepoint Online J_ B
© Acceso seguro a los documentos archivados me- ST

diante autenticacion Office 365 y/o encriptacion al =

archivar R i
© Portal web para gestién administrativa Er v Lae

Precios

© Professional: 1 dominio SPO, 25 librerias de documentos: 980€

© Enterprise: sin limites, precio a medida, llamar al +34 922 25 52 31
o Software Assurance: 160€/afo (cubre actualizaciones de versiones)
* No incluye costes de plataforma Azure

SolidQ

Partner: SolidQ

Direccion: Albatera (Alicante) Espafia
Numero de teléfono: +34 914 148 950
E-mail: ibinfo@solidg.com

Sitio Web: www.solidg.com

Sector Vertical: IT

Perfil del Partner

SolidQ se compone de mas de 100 de los
mejores técnicos expertos mundiales. Desde
2002, nos hemos convertido en un provee-
dor global de confianza en consultoria avan-
zada, tutoria, soluciones educativas para la
base de datos de Microsoft, Inteligencia de
Negocio, Colaboracién, Plataformas de desa-
rrollo y ahora servicios de cloud con Azure.

Descripcion de la solucion

Para aquella organizaciones que necesitan una
solucién de Bl completa utilizando un modelo
de servicio, sin necesidad de adquirir licencias ni
de comprar hardware, Bl Role utiliza las capaci-
dades de Windows Azure para desplegar un en-
torno de Bl completo con SQL Server 2008 R2:
SSAS, SSIS y SSRS y persistencia con Azure Drive.

Enlaces adicionales
Pagina del servicio: http://www.solidg.com/
ib-es/servicios/Pages/birole.aspx

Toda la potencia del mejor entorno de Bl
del mercado, con SQL Server 2008 R2 y
Windows Azure para proyectos puntuales
y en modo de servicio

SolidQ BI Role

Solucién del Partner

Solucion de Business Intelligence como servicio BlaaS basada en un modelo cloud con VM
Role y persistencia a través de Azure Drive, utilizando el motor SQL Server 2008 R2 y con
posibilidad de afiadir escenarios de nube hibrida soportando acceso autenticado por Active
Directory o ADFS, el servicio le permitird disponer de escenarios de Analysis Services (SSAS),
Integration Services (SSIS) y Reporting Services (SSRS) para proyecto de departamento o tem-
porales en el tiempo con toda la flexibilidad de la nube y del modelo de servicios y con toda
la potencia y solidez de SQL Server.

Caracteristicas destacadas:
© Escenarios puntuales de Bl en la organizacion, proyectos plug-and-play
© Aprovisionamiento extra rapido con imagenes preparadas con todo el entorno necesario
© Posibilidades de usar su licencia de SQL Server o de alquilar una de forma temporal.

Beneficios del Cliente

@ Solucion de Bl con SQL Server 2008 R2 y Windows Azure, sin hardware ni software de cliente
© Rapida implementacién y explotacion de proyectos de Bl en la empresa

© Proyectos de Bl a la carta, conecte sus datos al servicio y vea resultados desde el primer dia
© Carga y movimientos de grandes volimenes de informacion en entornos de nube con Bl Role

Precios

Oferta promocional

Bl Role es una solucién tecnoldgica basada en SQL Server 2008 R2 y Windows Azure. Como
oferta promocional SolidQ analiza su proyecto y creara sin coste un modelo de implementa-
cion con Bl Role adaptado a sus necesidades y a su presupuesto.

© Andlisis de requisitos de su proyecto Bl y propuesta de solucién con Bl Role (4 horas)

@ Interesantes descuentos para proyectos de Bl mas complejos, ibinfo@solidg.com

Microsoft
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SolidQ

Partner: SolidQ

Direccion: Albatera (Alicante) Espafia
Numero de teléfono: +34 914 148 950
E-mail: ibinfo@solidg.com

Sitio Web: www.solidg.com

Sector Vertical: IT

Perfil del Partner

SolidQ se compone de mas de 100 de los
mejores técnicos expertos mundiales. Desde
2002, nos hemos convertido en un provee-
dor global de confianza en consultoria avan-
zada, tutoria, soluciones educativas para la
base de datos de Microsoft, Inteligencia de
Negocio, Colaboracién, Plataformas de desa-
rrollo y ahora servicios de cloud con Azure.

Descripcion de la solucién

VI2Cloud es una soluciéon para proporcionar
una experiencia multimedia Unica tanto en des-
carga directa usando Content Delivery Network
(CDN) como en su versién Smooth Streaming
para las empresas mas exigentes.

Enlaces adicionales
Pagina del servicio: http://www.solidg.com/
ib-es/servicios/Pages/VI2Cloud.aspx

VI2Cloud te ofrece un canal directo de
publicacion de tus recursos multimedia
en la nube y su distribucion a tus clientes
y empleados de diferentes formas.

Yy

T T e &J

Solucién del Partner *Oligicy
VI2Cloud es una solucion corporativa que le permitira externali-

zar su almacenamiento, publicacion y distribucion de contenidos

multimedia usando la nube con Windows Azure, ahorrando cos- Tegy Videg

tes y aprovechando todo el potencial de computo y de ancho [

de banda de la plataforma cloud més potente del mercado. ~——

Caracteristicas destacadas:

© Facil integracion con SharePoint y otros CMS (Wor-
dPress, Joomla, Fatwire...)

© Alto nivel de personalizacion y posibilidad de utiliza-

cién de metadatos —

© 2 Versiones, CDNeXperience y Smooth Strea- g} g e\
ming para una mejor visualizacion el -

© Campanas de marketing, formacion, promo- — - \
cién de servicios... = = 2y

Beneficios del Cliente

© Monitorizacién de sus medios en la nube, espacio, -
consumo, visualizacion... =

© Facil carga en paralelo de archivos en la nube utilizan- é ~
do herramientas de cliente y carga en paralelo.

© Utilice enlaces directos a los archivos multimedia en la red CDN, o fragmentos
de codigo JavaScript. Si no tiene un reproductor, el servicio le ofrece varios.

© SLA de alta disponibilidad con la garantia de Windows Azure. Escalabilidad bajo demanda
para campanas de marketing o promocionales

Precios

Oferta promocional

Al contratar un Azure Enterprise Agreement con Microsoft, podran disponer de VI2Cloud de forma
gratuita durante tres meses para su evaluacion. Instalacién, mantenimiento y personalizacion no estan
incluidos en esta oferta promocional. La oferta esta sujeta a mantener el servicio 3 meses adicionales.
© Coste segun version y funcionalidad.

© Pida una demo: ibinfo@solidg.com

Version 1.0
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Aleph
Software

Partner: ALEPH SOFTWARE

Direccion: Madrid (Espafia)

Numero de teléfono: +34 913832224
E-mail: gpn6@alephsoft.es

Sitio Web: www.gpn6.com

Sector vertical: Administracién local y publica
en general

Perfil Partner

Aleph Sotware fundada en 1988 es una con-
sultora especializada en soluciones cloud,
BPM y de workflow. Partners de MS desde
hace més de 10 afios. MPN Silver ISV.

Perfil de la Solucién

GPNG6 Atencion al Ciudadano 2.0 es una so-
luciéon para mejorar la comunicacién entre
las administraciones y los ciudadanos a tra-
vés de web y redes sociales

Enlaces adicionales

eDemo:http://gpn6.cloudapp.net/
ayuntamiento

ePrensa:http://www.computing.es/
Noticias/201109290027/GESTION-EI-
Ayuntamiento-de-Tres-Cantos-sube-a-la-
nube-con-Windows-Azure.aspx

"El nuevo servicio de Atencién al Ciudadano
mejora la transparencia y la participacion y
agiliza los tiempos de respuesta. Es decir, re-
dunda en la satisfacion de los ciudadanos.”
Beatriz de Munck, 19 Tte. de Alcalde del
Ayto. de Tres Cantos

GPNG6°

Atenci6on al Ciudadano 2.0

Solucién del partner
GPN6 Atencion al Ciudadano 2.0 es una solucién para que ayuntamientos y otros organismos se
comuniquen con los ciudadanos a través de web y redes sociales.

© A los ciudadanos les facilita realizar sus preguntas a los ediles , transmitir sus sugerencias o sus-
cribirse a avisos que les interesen.

@ Al Ayuntamiento le permite ser méas transparentes. Escuchar, responder, compartir globalmente.
Obtener informacion sobre lo que preocupa al ciudadano.

© A los gestores del servicio contar con una herramienta online y un workflow que les asegura la
respuesta y el seguimiento en todos los casos.

GPN6 Atencion al ciudadano 2.0 utiliza
Windows Azure, SQL Azure y Azure Storage.

Beneficios del Cliente

© Herramienta moderna con funcionalidades
ampliadas para el ciudadano como “cémo va
lo mio”

@ Integracion con Redes Sociales para ampliar el
canal de comunicacion a Facebook y Twitter

© Workflow: ninglin expedientes sin responder

© Medicion conocer la preocupacion del ciuda-
dano y evaluar el servicio

@ Servicio de coste reducido —

Precio

@ Suscripcidon mensual: 250 €/mes (edicion base)

© Para ofertas personalizadas, por favor, llame al
+34 91 3832224 o gpn6@alephsoft.es

indra

Powered by Gnubila

Partner: Indra Sistemas S.A.

Direccion: Avenida de Bruselas 33-35,
Alcobendas (Madrid). Espana

Numero de teléfono: (34) 915 948 700
E-mail: isocloud@indracompany.com
Sitio Web: www.indracompany.com
Sector Vertical: Sector Empresarial

Perfil del Partner

Indra es una compaiiia global de tecnologia,
innovacion y talento, lider en soluciones y
servicios de alto valor afiadido. Indra opera
en mas de 110 paises y cuenta con mas de
31.000 profesionales a nivel mundial. Indra es
la segunda compafiia europea en su sector
por inversién en 1+D, con cerca de 500 M€
invertidos en los Ultimos tres afos .

Descripcion de la solucién

G-elearning es una plataforma de apren-
dizaje online que usa los beneficios de una
plataforma Cloud.

Clientes

Estd siendo utilizado varias universidades,
entre ellas la UAM (Manizales - Colombia),
UNAB (Bucaramanga — Colombia), y U. Rosario
(Bogota — Colombia)

G-elLearning

Solucion del Partner

G-elearning es una Plataforma de formacién que permite consolidar el aprovechamiento de
las TIC en los procesos de ensefanza y aprendizaje.

Entre sus funcionalidades se destacan las siguientes:

© Gestion de profesores y alumnos, in-
cluyendo matriculaciones masivas en
los cursos.

© Generacion de contenidos tanto a
través dela plataforma como impor-
tando cursos u otros materiales exter- — b o i e 1
nos y multimedia. y y Y '

© Herramientas de evaluacién me-
diante trabajos, auto evaluaciones,
examenes y estadisticas de uso de la St L B ST ot 8 S, el e 2, 90
plataforma. - y ;

© Herramientas de comunicacién como, ca
foros, chats y correo interno. - -

e e i Hoptarig

Beneficios del Cliente

© Facil mantenimiento y manejo

© Facil de acoplar a cada necesidad

© Estructura muy flexible (en todo momento se puede crear y editar los contenidos)

© Precio mas econdmico con las mismas caracteristicas que el resto de productos existentes en
mercado actual.

© Independiente de las arquitecturas de red

© Soporta los principales estandares de eLearning

Precio
o Por determinar

Microsoft
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™ salusmngr

Partner: Salusmanager SL
Direccion: Madrid, Espafia
Numero de teléfono: 689701215
E-mail: admin@mediagenda.es
Sitio Web: www.mediagenda.es
Sector vertical: Gestién Sanitara

Perfil Partner

Salusmanager es una startup surgida bajo

la inciativa BizSpark de Microsoft Iberica,
orientada a la gestion del sector sanitario.

Perfil de la Soluciéon

Plataforma para el manejo administrativo,
clinico y econdmico de cualquier consultorio
médico.

MEDIAGENDA

Solucion del partner

Mediagenda es una aplicacién ASP .NET con
una arquitectura AJAX y que utiliza Windows
Azure y SQL Azure.

Cumplimiento estricto de la LOPD con co-
nexion segura, cifrado de datos y auditoria
de accesos.

Se estructura en 3 médulos: —
1.- Gestion de citas on-line:
© Permite la gestion de un numero in-
definido de especialidades y agendas
totalmente configurables por el propio S
usuario.
© El registro de las visitas y los procedi-
mientos facturables en cada visita faci-
litan el registro completo y en tiempo real de toda la actividad contable del consultorio,
con impresion de listados, facturas y resimenes fiscales.
2.- Programacion quirdrgica:
© Permite la programacion y registro de la actividad quirdrgica, asi como el control y regis-
tro de los pagos a ayudantes e instrumentistas.
3.- Gestion clinica:
@ Curso clinico, diagnésticos, peticiones, recetas, informes, registro y manipulacion de ima-
genes.

Beneficios del Cliente

© Disponibilidad On-line y desde cualquier dispositivo movil a la informacion.

© Posibilidad de interopera con las compafias aseguradoras, pudiendo realizar el registro y
autorizacién de actividades de los centros médicos desde el mismo aplicativo

Precio
© Pago por subscripcion mensual, en funcién del nimero de agendas y especialidades confi-
gurables

solmicr

BBLUCIBNES INPORMAT AR

Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya
Namero de teléfono: 94.927.13.62
E-mail: solmicro@solmicro.com
Sitio Web: www.solmicro.com
Sector Vertical: Sanidad

Perfil Partner

Solmicro, especialista en racionalizacién de
la gestion de organizaciones complejas, es
Gold Certified Partner en la competencia
ISV.

Perfil de la Solucién
Estacion clinica

Enlaces Adicionales

Estacion Clinica

Solucion del partner
© Herramienta que desde un Unico acceso es capaz de integrar todas las informaciones nece-
sarias para el desarrollo de la Funcién Asistencial por parte del personal médico.

@ Integra informacién procedente de los Procesos Basicos Asistenciales (Atencion primaria,
Urgencias, Hospitalizacion, Consultas Externas...) y de los Procesos de Apoyo Asistencial
(Admisién, Laboratorio, Enfermeria, UCI...)

@ Desde un Unico panel puede ac- «
cederse a la lista de pacientes en T—
espera, informes médicos pen-
dientes de firmar o revisar, ana- =
litica del paciente, agenda con
calendario médico, calendario -
personal y, en su caso, calendario =
docente... s

© 100% disponible bajo la platafor-
ma Azure.

Beneficios del Cliente

© Gran cantidad de informacién
disponible para el personal mé-
dico, de forma muy clara, orde-
nada y con una alta visibilidad. —

© Personalizacion de la interfaz de -
forma individual, departamental
e institucional.

© Muy orientada al uso desde dis-
positivos moviles tactiles.

Precio
© Parte de la inversion puede trasladarse al pago de cuotas mensuales.
¢ La inversion depende del tamaro de la instalacion.

Version 1.0
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spenta

Partner: Spenta Consulting S.L.
Direccion: Barcelona, Espafia

Numero de teléfono: (+34) 934880991
E-mail: info@gobeezy.com

Sitio Web: http://www.gobeezy.com
Sector vertical: Sector publico / Gobierno

Perfil del Partner

Spenta es un referente mundial en la im-
plantacion de soluciones basadas en la pla-
taforma Microsoft. Fundada en 2001, ofrece
servicios y productos de alto componente de
innovacion tecnoldgica.

Mejor partner Microsoft del afio 2009.
Finalistas en 2011.

e e | =

Perfil de la Solucion
StreetCare es una herramienta de crowd-
sourcing que permite a los ciudadanos in-
formar de incidencias en la via publica y a
los gobiernos gestionarlas efectivamente de
manera transparente.

Enlaces Adicionales

Microsoft Case Study: http://bit.ly/o32mHa
Microsoft Marketplace: http://bit.ly/voWrWa
Video: http://youtu.be/AicXGO7qe80

* StreetCare

Solucién del partner

StreetCare tiene como objetivo que gobiernos locales y regionales sean mas efectivos y trans-
parentes mediante una solucién Government 2.0. StreetCare permite a los ciudadanos re-
portar incidencias en la via publica y a los gobiernos gestionar y comunicar su resolucion,
aumentando la transparencia.

StreetCare es una aplicacion Silverlight y Bing Maps que funciona 100% en Windows Azure.
Se puede adaptar facilmente a distintos escenarios para hacer frente a una amplia variedad de
necesidades, mientras que la tecnologia subyacente sigue siendo la misma.

Beneficios del Cliente
© Aumento de la participacién ciudadana, asi como de la eficiencia y la transparencia del
gobierno
© Solucioén en la nube:
« reduce el tiempo de comercializacion
« ofrece el mas alto nivel de disponibilidad y escalabilidad
« elimina los costes iniciales de hardware o software
© Interfaz elegante y atractiva
@ Disponible en dispositivos moviles (Windows Phone 7)
© Facil integracién con portales y aplica- o - -
ciones existentes, incluida la integracion = S =t
“plug-and-play” con Microsoft Dynamics
CRM y CSP Extended Edition

Precio

© StreetCare esta disponible en 3 versiones
(Silver, Gold, Premium) segun diferentes ni-
veles de servicio

© Facturaciéon mensual por uso (condiciones
especiales para pagos anuales)

@ Por favor, contactenos para solicitar un pre-
supuesto personalizado: (+34) 934880991
mail: info@streetcare.com

Partner: Grupo ACT Technology, S.L. ( Nebro
Mellado & Consultores, S.L.)

Direccion: C/ Marie Curie N°5, Parque
Tecnolégico de Andalucia. 29590 Campanillas
(Malaga) , Espafa

Numero de teléfono: +34 952 02 84 23
E-mail: info@grupo-act.com

Sitio Web: http://www.grupo-act.com/
Sector Vertical: Sector Gestion Estratégica

Perfil del Partner

Grupo ACT es una empresa de desarrollo
tecnoldgico, arquitectura y consultoria con
sedes en Espafa y Estados Unidos.

Descripcion de la solucién

GECOR es una plataforma tecnoldgica desarro-
llada para gestionar de manera eficaz el trata-
miento y resolucién de incidencias.

Enlaces adicionales

© Gecor Incidencias
http://www.grupo-act.com/webv2/down-
load/soluciones/gecor_incidencias.pdf

© Gecor Malaga
http://terranoticias.terra.es/articulo/html/
av2463988.htm

"Eleva el grado de fiscalizacion de la gestion
de incidencias y lo hace todo mds facil”

Joan Ignasi Elena, Alcalde de Villanueva y
Geltru

(=3GECOR

Solucién del Partner

GECOR, Gestion y Control de Operaciones Remotas, es una plataforma tecnoldgica desarrolla-
da para gestionar de manera eficaz el tratamiento y resolucion de incidencias con problemas
de ubicuidad, consiguiendo una mejora del proceso y disminuyendo los tiempos de respuesta.
Su principal caracteristica es la normalizacién de las comunicaciones, internas y externas.

GECOR utiliza Windows Azure, SQL Azure, Azure
Storage y Appfabric caché, para beneficiarse de
un mayor rendimiento, alta disponibilidad y esca-
labilidad.

Beneficios del Cliente

© Gestion en todos los aspectos del mantenimiento
correctivo y preventivo y el control de todos los
activos y recursos.

@ Parte publica para los ciudadanos para envio de
incidencias a través de web y dispositivos movi-
les (Blackberry, iPhone, proximamente Android y
Windows Phone) .

@ Revision independiente de incidencias de ciuda-
danos que evita avisos repetidos o falsos.

© Gestion y coordinacion de los distintos eventos,
ayudando a la elaboracién de todas y cada una
de las tareas que ello conlleva, permitiendo pla-
nificar la explotacién de sus recursos al maximo
nivel.

Precios

© Facturacién mensual

@ Precios a medida, por favor llame a +34 952 02 84 23
para solicitar presupuesto.

Microsoft
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Aleph
Software

Partner: ALEPH SOFTWARE

Direccion: Madrid (Espafia)

Numero de teléfono: +34 913832224
E-mail: gpn6@alephsoft.es

Sitio Web: www.gpn6.com

Sector vertical: Fabricantes y concesionarios
de vehiculos de motor: automoviles, motos, ca-
miones. Medios especializados en automocion.

Perfil Partner

Aleph Sotware fundada en 1988 es una con-
sultora especializada en soluciones cloud ,
BPM y de workflow. Partners de MS desde
hace mas de 10 afios. MPN Silver ISV.

Perfil de la Solucién

GPN6 Atencion al cliente Motor 2.0 es una
soluciéon para mejorar la comunicaciéon entre
concesionarios y fabricantes y sus clientes y
establecer vinculos de fidelizacion a través de
web y las redes sociales.

Enlaces adicionales

© Demo: http://gpn6.cloudapp.net/Motor
© Facebook: http://www.fb.com/gpn6azure
© Twitter: @gpn6azure

GPNG6°

GPN6"

Atencién al Cliente Motor 2.0 r—— \
CLIENTE

Solucioén del partner
GPNG6 Atencion al Cliente Motor 2.0 es un canal online para que marcas y concesionarios se co-
muniquen con sus clientes y creen vinculos de fidelizacién. En un mercado global.

© A los clientes les permite resolver sus du- s ssssmm——
das preguntando a verdaderos especia-
listas, estar informado sobre los aspectos
que les interesan o compartir sus expe-
riencias.

© A la empresa le permite conocer mejor a
sus clientes. Fidelizarlos, cuidarlos: escu-
char, responder, compartir globalmente.
Crear vinculos en un embrion de red so-
cial particular.

© A los departamentos de comunicacién y
ATC contar con una herramienta online y
un workflow que les asegura la respuesta
y el seguimiento en todos los casos.

RA LA DISTRIBUCION

GPNG6 Atencion al Cliente Motor 2.0 utiliza
Windows Azure, SQL Azure y Azure Storage.

Beneficios del Cliente

© Herramienta moderna con apartados Utiles para el consumidor ("pregtintale a” o "cémo va lo
mio")

@ Integracion con Redes Sociales para ampliar el canal de comunicacion a Facebook y Twitter

© Workflow: ninglina incidencia sin responder

© Medicion: conocer que le interesa al consumidor y evaluar el servicio

@ Servicio de coste reducido

Precio
© Suscripcidon mensual: 250 €/mes (edicion base)
© Para ofertas personalizadas, por favor, llame al +34 91 3832224 o gpn6@alephsoft.es

Version 1.0
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SOFTLIBRARY

webware experts

Partner: Softlibrary S.L.

Direccion: Fontanella 10, 08010 Barcelona
Nudmero de teléfono: (34) 93 445 05 14
E-mail: masinfo@softlibrary.es

Sitio Web: www.softlibrary.es

Sector Vertical: Gestion Documental

Perfil del Partner

Desde 1988 creando soluciones propias en
el ambito de la gestion de la informacion,
con una apuesta clara por la innovacién tec-
nolégica en plataformas Microsoft.

Descripcion de la solucion

Kern4Cloud es un software de Gestiéon de la
informacion para la empresa, que contem-
pla todo el ciclo de vida de un documento
o elemento multimedia, desde la creacién a
su publicacion.

Kern4Cloud, una nube de ventajas para
la gestion de la informacion

£3 Windows Azure
KERN* cloud

KERN™
cloud
Solucién del Partner

KA4C es un servicio de gestion de contenidos en Cloud, una herramienta de tratamiento de la
informacién corporativa para la empresa, que garantiza la integridad y la accesibilidad de la infor-
macion almacenada en mdultiples formatos (Office, multimedia, XML, etc.) y que se caracteriza por
los elementos diferenciadores :

© Completas funcionalidades para la categorizacién de objetos

© Multilingle, diferentes versiones de documentos en diferentes idiomas.

© Potencia el entorno colaborativo: integrable con SharePoint y otros CMS.

© Robusto sistema de seguridad facilmente parametrizable

© Completa funcionalidad para la publicacién de contenidos en
multiples soportes multilingties: Web, Intranet, Mobile.

© Editor de texto XML

© Generacion de flujos de trabajo

© Buscador semantico con alto nivel de eficacia, Iéxicos especiali-
zados por sector .

© Potente Automatismo para la incorporacion de ele-
mentos al repositorio.

© Kern4Cloud utiliza Windows Azure, SQL Azure y Azu-
re Storage.

Beneficios del Cliente

© Reduccion de costes.

© Implantacion rapida, sencilla y progresiva.

© Soporte Técnico 24/7.

© Acceso mediante explorador, no necesita ninguna instalacion cliente.

@ Interfaz multi-idioma, configurable para cada usuario.

@ Acceso a la informacién mediante servicios web.

© Arquitectura modular que garantiza la rapida adaptacion a las exigencias de los cambios tecno-
l6gicos y de mercado .

Precios
© Facturacion mensual
@ Nos adaptamos a sus necesidades: envienos un e-mail a comercial@softlibrary.es

. . UNIVE

BUSIN

. . . Sr'JIEP-Ji:

Partner: Universal Business Systems
Direccion: Madrid, Espaiia

Numero de teléfono: + 34 91 368 11 85
E-mail: info@ubs-systems.com

Sitio Web: www.ubs-systems.com
Sector Vertical: Sector Financiero

Perfil Partner

Universal Business Systems es un Microsoft
Silver Partner, que enfoca su actividad en el
desarrollo y mantenimiento de soluciones fi-
nancieras propias.

Perfil de la Solucién

Unidesys-OnLine es una solucion tecnolo-
gica financiera en nube que proporciona a
Empresas de Servicios de Inversion, Gestoras
de IIC’s, Family Office y dreas de Banca Priva-
da un completo sistema de informacién que
facilita la prestacion de servicios de inversion,
administracion, control, gestion y asesora-
miento de todo tipo de inversiones con las
ventajas competitivas de la tecnologia cloud,

Unidesys-Online

Solucién del partner

Unidesys-OnLine es un servicio en nube de tecnologia financiera dentro del &mbito de

Estd basado en la utilizacién de puestos de trabajo en nube, a los que se acce.. ..

protocolo de escritorio remoto desde cualquier equipo y localizacién con acceso a Internet.

Proporciona a las entidades una extensa funcionalidad adaptada a sus necesidades con un

coste muy competitivo y con capacidad de crecimiento instantaneo en funcién del volumen y

la evolucion de su negocio. Es facilmente integrable con otros sistemas corporativos o ajenos,

por lo que constituye una eficaz herramienta para cubrir necesidades especificas. Unidesys-

OnlLine permite combinar la gran eficacia de los productos Unidesys® basados en aplicaciones

de escritorio con la flexibilidad de

los servicios a través Internet to- &

talmente hospedados. : & T )

Utiliza como plataforma base — -

Windows Azure y SQL Azure. T T TS X % wj)

= - P DY

hardware, software de base y su mantenimiento.

© Ahorro de costes en recursos.

© Escalabilidad y capacidad de crecimiento flexible de manera automatica.

© Acceso ilimitado y controlado desde cualquier ubicacién con protocolos seguros de In-
ternet.

© Acceso inmediato a todas las mejoras, correcciones y novedades del servicio.

@ Implantacion rapida con la ventaja de que en un breve periodo de tiempo puede estar

totalmente operativo.
@ Facilidad de uso por la propia concepcion del sistema que con-

Beneficios del Cliente
© Coste cero para inversiones en

donde economia de costes y el acceso ilimi- templa una interface de usuario sencilla. E———— =
tado a recursos multiples y avanzados consti- © Pago bajo demanda de servicio permitiendo el control eficiente | s —
tuyen en si mismos una garantia que aporta de los costes en todo momento. | = =
valor afadido, con servicios agiles, comple- © Servicios de soporte y asesoramiento en horario establecido. =
tos y personalizados. 1=
Precio |
© Facturacién por cuotas: fija de acceso + mensual por demanda ——
de servicio
© Presupuesto para servicios personalizados.
Contacto: 91/ 368 11 85 / info@ubs-systems.com
Micresoft Version 1.0
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O
FUJITSU

Partner: Fujitsu Technology Solutions
Direccion: Pozuelo de Alarcén, Espaiia
Sitio Web: http://es.fujitsu.com

Sector vertical: IT

Perfil Partner

Fujitsu es un proveedor lider de soluciones de
negocio basadas en las TIC para el mercado
global

Perfil de la Solucién

ePharmaNetCom: Suite de soluciones para la
agilidad y eficiencia de una red de ventas del
sector farmacéutico.

ePharmaNetCom

Solucioén del partner

Suite de soluciones para la agilidad y eficiencia de una red de ventas del sector farmacéutico.
Es una solucién modular que incluye, realizando una consultoria, soluciones web, de movilidad y
de inteligencia de negocios a las necesidades que tiene la industria farmacéutica en tiempos de
crisis global.

ePharmaNetCom utiliza Windows Azure, SQL Azure y SQL Azure Reporting.

© eObjetivos, uno de los modulos
permite:

« Establecer los objetivos de la .
red de ventas, a través de un
procedimiento estandar basa-
do en flujos de trabajo contro-
lados a través de WEB.
« Determinar el grado de cumpli-
miento de los objetivos.
* Realizar el andlisis y la clasifica-
cién de vendedores basando-
se en la cobertura y mediante
analisis gréfico.
* Anticipar y establecer un plan ! 4
anual de incentivos.
* Realizar andlisis de ventas por
periodos determinados por re-
gresion lineal.
Beneficios del Cliente \d
© Monitorizacién y control de obje-
tivos en tiempo real
@ Incentivos alineados con los ultimos logros de la organizacion
@ Informacién siempre actualizada

Precio
© Aun por determinar

Catalansoft

Partner: Catalansoft

Direccion: Barcelona, Espafia

Numero de teléfono: 93 3470535
E-mail: jordiserres@catalansoft.com

Sitio Web: http://fbo.cloudapp.net
Sector vertical: Clubs y escuelas de vuelo

Perfil Partner
Catalansoft es miembro del programa Bizspark,
y produce soluciones de gestion en la nube.

Perfil de la Soluciéon
FBO Explorer es un servicio de gestién para
escuelas y clubs de vuelo.

Enlaces Adicionales

© Sitio web

© Video programacion de vuelos
@ Video entrada de vuelos

@ Pinpoint

Clientes destacados

GREHA
La [}
&M

= flybai
2000
e _

W -
.J_:,H

ibertour

FBO Explorer 5 2

Solucion del partner

© FBO Explorer es un servicio de gestién profesional para escuelas y clubs de vuelo y empresas
de trabajos aéreos de cualquier tamafio.

© Hace uso extensivo de Windows Azure, Azure SQL Server, Office 2010 y Azure storage, y esta
desarrollado con Visual Studio, C#, Transact-SQL, HTML, Silverlight 4.0 y XAML

© Al atender a un a problematica en gran parte independiente de paises, FBO Explorer fun-
ciona igual en Espafia que en Portugal. Actualmente trabaja en Castellano, Catalan, Inglés,
Francés, Portugués y Turco.

@ FBO Explorer cumple el objetivo de ser un servicio de gestion muy accesible. Gracias a su
sistema de roles, cada usuario dispone de su vista particular.

Beneficios del Cliente

@ Con una sola entrada de datos se contabilizan horas de vuelo y la facturacion.

@ Socios y alumnos pueden acceder desde dispositivos moviles o Internet Explorer.
© Azure aporta a FBO Explorer las siguientes ventajas:

« Disponibilidad 24/7. Escalabilidad.
« El cliente siempre trabaja con la ultima version.
« Coste de distribucion cero.

Precio

+€‘0‘.Xﬁ?exn

Asronaves Facturacion Pilotan Operaciones  Adminstracon  Mantenmmento  nformes Ayuda Sadn

© Hay tres tarifas que dependen del tamafo del club:
* Basic: 40€/mes

* Pro: Con programacién de vuelos 80€/mes
* Premium: Servidor dedicado 240€/mes

Version 1.0
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solmicr

BOLUCIONES INFORMAtICAR

Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Numero de teléfono: 94.927.13.62

E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Facility Management / Gestion
de Inmuebles

Perfil Partner

Solmicro, especialista en racionalizacién de
la gestion de organizaciones complejas, es
Gold Certified Partner en la competencia
ISV.

Perfil de la Solucién

eXpertis Gestion de Inmuebles centraliza
y racionaliza los procesos administrativos y
econdémico-financieros en la gestion de in-
muebles.

Homologado en Espaiia por CECA.

Enlaces Adicionales
http://www.solmicro.com/documentos/ERP-
gestionlnmuebles_08.pdf

Solmicro eXpertis Gestion de Inmuebles

Solucion del partner

© Ofrece una administracion global para todo el inventario de inmuebles independientemente
de su naturaleza (en propiedad, en alquiler, en venta...), gestionando los datos completos de
cada inmueble y su estructura, la documentacion asociada, los presupuestos y sus desviacio-
nes, facturacion, cobros y, gestion integral de contratos, revisiones y vencimientos...

© La estructura modular de la solucion permite opcionalmente desarrollar las funciones de
mantenimiento correctivo y preventivo, control de las amortizaciones, gestién de proyectos,
obras y reformas, y gestion de espacios.
T .. - -
© 100% disponible en plataforma Azure. !

Beneficios del Cliente \

@ Disponer de una completisima ficha actua-
lizada de cada inmueble.

© Racionalizar los procesos de
alquiler, compray venta, y ges-  ©
tionar facilmente los contratos ¥

i
correspondientes. .

© Controlar adecuadamente el r A |
presupuesto . - i }

@ Integrar otras funciones, como S B
el mantenimiento de las insta- i b

laciones, las amortizaciones o
los proyectos de construccion
y reformas.
© Conectividad permanente (pla-
taforma Azure) .

HL

Precio

@ La inversion depende del tamafio de la instalacion (grandes organizaciones, entidades finan-
cieras, compaifiias de seguros...)

© Parte de la inversion pueden trasladarse al pago de cuotas mensuales.

solwvicr
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Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Numero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Gestion Integral Vitivinicola

Perfil del Partner

Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para Pynes, es Gold Certified Partner en
tres competencias: ISV, Busines Intelligence y
Data Platform.

Descripcion de la solucion

Solmicro eXpertis Gestidn Vitivinicola, pro-
porciona una herramienta que integra todos
los procesos de una Bodega en un Gnico sis-
tema. Su capacidad gréafica basada en diagra-
mas de naves y fincas, facilita el uso del siste-
ma. Su despliegue en Azure facilita el acceso
desde cualquier lugar.

Enlaces adicionales
http://www.solmicro.com/documentos/
flashbodegas.pdf

el
Ak

Microsoft Partner
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Solmicro eXpertis Gestion Vitivinicola

Solucion del Partner
© El sector vitivinicola tiene problematicas de gestion muy comunes en otros sectores, como
la actividad comercial, la gestion de la fuerza de ventas, los presupuestos, los stocks, etc.... y
por otro lado propios de su propia actividad, la gestién del vifiedo, el proceso de elaboracion
y crianza de vinos y el control muy exhaustivo de la trazabilidad. Solmicro eXpertis Gestion
Vitivinicola, aprovecha la potencia del ERP genérico integrando el vertical vitivinicola de
forma modular con el siguiente alcance:
« Gestion del vifiedo, técnica y econdmica.
* Gestion de Vendimia.
« Elaboracién y crianza de vinos.
« Trazabilidad:  Vifiedo, trata-
mientos, vendimia, elaboracién,
crianza, botellero y expedicion.
* Gestion de costes

@ Incorpora diagramas muy gréficos
que facilitan el uso y la compren-
sién de los procesos

Beneficios del Cliente

@ Integracion: Un solo producto ERP totalmen-
te integrado. Con una Unica introduccién de -
datos, el sistema resuelve, la trazabilidad, el
control de la produccién y los costes.

© Modular: El sistema puede adquirirse por
médulos independientes que se irdn inte-
grando a medida que se incorporen.

© Documentacion oficial: Permite obtener los
libros oficiales, documentos de acompafamiento y declaraciones de vendimia de forma au-
tomatica.

(g

Precio
o La inversion depende del tamafio de la instalacion.
o Usuarios concurrentes o Pago por uso

Microsoft

Version 1.0
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Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Numero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Gestion de Fabricacién

Perfil del Partner

Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para grandes organizaciones, es Gold
Certified Partner en la competencia ISV.

Descripcion de la solucién

eXpertis Gestion de Fabricacion centraliza
y gestiona los procesos administrativos y de
control asociados a la gestion de los procesos
industriales.

Enlaces adicionales
http://www.solmicro.com/documentos/flas-
hindustrial.pdf

el
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Microsoft Partner
Iradepe-riew Soltware endor TTY]
Funess Innpigenor
12ala Matiam

Solmicro eXpertis Gestion de Fabricacion

Solucion del Partner

© Ofrece una administracién global para todo lo relacionado con la Gestion de los Procesos
de Fabricacion, controlando los datos completos de las Ordenes de Fabricacién, Control de
la produccion, control de stocks, planificacion de la fabrica, gestién de entrega de pedidos,
control de costes asociados e la fabricacion, etc..

© 100% disponible en plataforma Azure.

Beneficios del Cliente e e ... o
o Satisface la demanda del mercado s =p
con una eficaz planificacion de la e
produccion. ] i

© Maximiza la eficiencia de los pro-
cesos productivos mediante la pro-
gramacion de la produccion.

© Controla el curso real de la fabri-
cacion asi como las desviaciones
frente a los estandares.

© Excelencia en la producciéon. Con-
trol de la calidad.

© Gestion de Mantenimiento correc-
tivo preventivo.

© Control de stock.

© Conectividad permanente (plata-

forma Azure) : E
) ——y
Precios i £
o La aplicacion se tarifica basandose - ki Fm-

en los médulo; adquiridos y el nu- | s T It l' e |
mero de usuarios concurrentes que — =
la utilizan . ! '
o Parte de la inversion puede trasla- =% FEFRy |
darse al pago de cuotas mensuales. — e
[T & w & ¥ @ FEEEEEEY T ] T

solwvicr

B L EEE MR mES s LW

Partner: Solmicro

Direccion: Bilbao / Vizcaya

Nudmero de teléfono: (34) 949 271 362
E-mail: solmicro@solmicro.com

Sitio Web: www.solmicro.com

Sector Vertical: Gestion Integral De Alquiler
de Maquinaria y Material (Rental)

Perfil del Partner

Solmicro, especialista en soluciones de ges-
tion para Pynes, es Gold Certified Partner en
tres competencias: ISV, Busines Intelligence y
Data Platform.

Descripcion de la solucién

Solmicro eXpertis Gestion de Alquiler, pro-
porciona una herramienta que integra todos
los procesos de gestién de las empresas de-
dicadas al alquiler. Su despliegue en Azure
facilita el acceso desde cualquier lugar.

Enlaces adicionales
http://www.solmicro.com/documentos/
F_Alquileres.pdf

el
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Solmicro eXpertis Gestion de Alquiler

Solucion del Partner
© La complejidad de gestion propia de los negocios basados en el alquiler, requiere de solucio-
nes especificas capaces de resolver aspectos tan importantes como:

« Definicion del catalogo de maquinaria y analisis de disponibilidad, contemplando los
diferentes estados por cada nimero de serie (disponible, alquilado, en reparacién, de
baja...)

* Gestion de las condiciones econémicas y de servicio (seguros, contratos, dias minimos,
necesidad de operarios...), por cliente y por obra.

« Establecimiento de diferentes pautas de facturacion: por dias, semanas o por meses, por
ordenes de entrega y retorno, por consumo, por contadores (de uso, kilometraje, etc...)

* Integracidén con el resto de areas de gestion: Mantenimiento correctivo y preventivo,
CRM, Inmovilizado y amortizaciones, econémico-financiero...

@ Incorpora diagramas muy graficos que facilitan el uso y la comprension de los procesos

Beneficios del Cliente

@ Integracion: Un solo producto ERP o ——
totalmente integrado. Con una Gnica . """ _— i

introduccion de datos, el sistema re- =
suelve las ordenes de recepcion y en- T
trega, el control de la disponibilidad, :
la facturacion y el mantenimiento. i=
© Modular: El sistema puede adquirir- ] :
i

se por modulos independientes que
se iran integrando a medida que se

incorporen. - - H
;
Precios -
o La inversién depende del tamafo -
de la instalacion. e T
e Usuarios concurrentes o Pago por
uso
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SCN

SISTEMAS

Partner: SCN Sistemas

Direccion: Madrid - Paracuellos

Namero de teléfono:902135791

E-mail: Info@scnsistemas.com

Sitio Web: www.scnsistemas.com

Sector vertical: Desarrollo Software Documental.

Perfil Partner

Empresa especializada en gestion integral de
servicios documentales. Software documen-
tal. Consultoria documental, Digitalizacion.
Microfilmacion. Ingenieria, Guarda y custodia
de archivos.

Perfil de la Solucion
1+DOC Line. Software de gestion documen-
tal. Su versatilidad a la hora de tratar la infor-
macién permiten a I+Doc Line adaptarse a
cualquier necesidad dentro del campo de la
Gestién Documental.

Enlaces Adicionales
@ Solution: www.idocline.com

"Mediante Windows Azure, SCN ofrece «liberar-
se» de su infraestructura actual ofreciendo un
servicio con menor coste con la mayor seguri-
dad y fiabilidad. Abra su explorador, registrese y
comience a utilizar su gestor documental.”
Rafael Tornero. SCN Sistemas. Director

|+DRC e
Solucién del partner

Software de Gestién Documental que viene desarrollandose desde 1993.

Beneficios del Cliente

© Gracias a |+DOC Cloud se olvidara de gestionar el hardware / software.

© Se paga por lo que se necesita. Se paga por el uso de la infraestructura.

@ Virtualizacién y dinamismo. Totalmente parametrizable y escalable.

@ Actualizaciones automaticas.

© La ampliacion o reduccion del servicio resultan muy sencillas de acometer.

© Rapida implementacién e implantacion.

© El coste se ve reducido hasta un 200x100

@ Simplicidad en la busqueda de informacion. Busqueda en el contenido de los archivos.

© Diversos criterios de busqueda dentro de un mismo archivo.

@ Control del acceso a la informacién por grupos y roles de usuario.

© Relacion entre la informacion localizada en diferentes archivos.

© Comparticién y acceso simultaneo a un mismo documento.

© Répida visualizacion integrada de los
documentos alojados en el repositorio.

© Herramientas de Configuracion y Admi-
nistracion.

© Control de Versiones.

© Flujos de Trabajo. (BPM)

© Firma Electrdnica.

@ Cuadros de Clasificacion.

© Calendarios de retencién.

© Historico de Trabajo.

© Papelera de Reciclaje.

© Funciones Import/Export.

© Cumplimiento LOPD en su nivel mas alto.

© Reconocimiento de caracteres OCR.

Precio

© Facturacion Mensual, trimestral etc.

© Precios personalizados. Para solicitar
informacion llame al 902135791

Aleph
Software

Partner: ALEPH SOFTWARE

Direccion: Madrid (Espafia)

Numero de teléfono: +34 913832224
E-mail: gpn6@alephsoft.es

Sitio Web: www.gpn6.com

Sector vertical: Bodegas, Consejos Regulado-
res de DDOQ, Distribuidores y Medios espe-
cializados en vino y enologia.

Perfil Partner

Aleph Sotware fundada en 1988 es una con-
sultora especializada en soluciones cloud,
BPM y de workflow. Partners de MS desde
hace mas de 10 afios. MPN Silver ISV.

Perfil de la Solucién

GPN6 Atencidn al Cliente Bodegas 2.0 es una
solucién para mejorar la comunicacién entre
las bodegas y los consumidores a través de
web vy las redes sociales en un mercado in-
ternacional.

Enlaces adicionales

© Demo: http://gpn6.cloudapp.net/Bodegas
© Facebook: http://www.fb.com/gpn6azure
© Twitter: @gpn6azure

GPNG6°

Atencién al Cliente Bodegas 2.0

Solucién del partner
GPNG6 Atencidn al Cliente Bodegas 2.0 es una solucion para que las Bodegas se comuniquen con
sus consumidores (en cualquier parte del mundo). Y les inviten a vivir la experiencia del vino.

© A los consumidores les permite compartir sus
experiencias, resolver sus dudas preguntando
a verdaderos especialistas o estar informado
sobre los aspectos que les interesan.

© A las Bodegas les permite conocer mejor a sus
clientes (sobre todo en el mercado internacio-
nal). Fidelizarlos, cuidarlos. Crear vinculos en
un embrion de red social particular.

© Alos departamento de ATC contar con una he-
rramienta online y un workflow que les asegura
la respuesta y el seguimiento en todos los casos.

odegas A

i o e,

GPN6 Atencion al Cliente Bodegas 2.0 utiliza
Windows Azure, SQL Azure y Azure Storage.

Beneficios del Cliente

© Herramienta moderna con apartados Utiles
para el consumidor (“preguntale a" o "cémo
va lo mio")

@ Integracion con Redes Sociales para ampliar el
canal de comunicacion a Facebook y Twitter

© Workflow: ninglina incidencia sin responder

@ Medicion: conocer que le interesa al consumidor y evaluar el servicio

@ Servicio de coste reducido

Precio
@ Suscripcidn mensual: 250 €/mes (edicion base)
© Para ofertas personalizadas, por favor, llame al +34 91 3832224 o gpn6@alephsoft.es

Microsoft
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£3 Windows Azure

Catélogo de soluciones Windows Azure™

& ) :
habitania

Portal).(change

Partner: Habitat Network SA

Direccion: Madrid, Espafia

Namero de teléfono : 0034 915241310
E-mail: sistemas@habitania.com; info@habi-
tania.com; druibal@habitania.com

Sitio Web: www.habitania.com

Sector vertical: Sector inmobiliario

Perfil Partner

Habitat Network es una compaiiia de desa-
rrollo de software para el sector inmobiliario.
ISV Partner.

Perfil de la Solucién

Habitania es un completo CRM para el sector
inmobiliario. PortalXchange permite la publi-
cacién de anuncios en multitud de canales.

Enlaces Adicionales

“Los resultados son excelentes, lo recomiendo
totalmente, el tiempo que ahorra que sélo
pongas los datos de las captaciones en un solo
programa y que desde él puedas llegar a la
mayoria de los portales inmobiliarios!"

Rocio Gonzalez, RE/MAX, Asesor Asociado

Habitania - PortalXchange

Solucion del partner

@ Habitania es un completo CRM para para el sector inmobiliario. Permite la gestion de propie-
dades de segunda mano, obra nueva, residencial y terciario, gestion de las demandas, cruces
automaéticos, agenda, notificaciones, etc.

© PortalXchange permite la publicacion de anuncios en multitud de portales, bolsas inmobilia-
rias, paginas web, redes sociales.

© Utiliza Windows Azure (WebRole y Worker Role), SQL Azure y Azure Storage

o Estas aplicaciones estan dirigidas a profesionales del sector inmobiliario de cualquier ramay
cualquier tamafio.

Beneficios del Cliente

@ Solucién online con alta
disponibilidad :

© Gran seguridad de los =
datos

© Flexibilidad para la crea-
cién de nuevos servicios

. . : -
BUNEEE | E E
# (v %

© Version mobile para
iphone y ipad.
Precio

—— DORE  ~ec8 =0

© Cuota mensual por servicios con- . . — ® B ——a .
tratados. ] S =+
©Si desea presupuesto contacte ‘- B —e ——
con el: 0034 91 5241310 — S o s
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